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Axelent - Maskinsékerhet, Lagerinredning
Axelent Wire Tray - Kabelférlaggningssystem
Axelent Engineering - Kundanpassade
produktionsmaskiner, Robotar & PLM system
Axelent Software - Mjukvaror

TEAMWORK | '

Unikt samarbete ( <4- LKI Kaldman

med Wemo — ny kund i Finland

”Nu ar vi bade kund och ” Axelent motsvarade
leverantor” det vi sokte”
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Axelent ar resultatet av

_

ett fantastiskt
teamwork

”Aven om jag &r delégare och marknadschef pa Axelent,
tanker jag oftare pa min roll som teamcoach an rollen

som &gare och chef. Agare kan man bli av manga olika
anledningar, men bara for att man ar agare blir man inte per
automatik en bra teambyggare.”

Tydlighet och stolthet

"Jag forsoker darfor lagga s mycket energi jag kan pa att
fundera p& hur min laguppstélining ska se ut och vad jag
ska gora for att inspirera och fa ut det bésta av alla i sina
roller. Tydliga roller, stolthet, stort medarbetaransvar och
majlighet att avancera ar viktiga ingredienser som vi jobbar
med internt. Ett gott férarbete ger garanterat resultat nar
det sedan &r dags att kora for fullt. Da ska vi aldrig behéva
fundera pé& vem som ska gora vad. D& &r det fokus pa att
leverera och gor kunden néjd som galler.”

Leverantérer levererar. Partner lyfter varandra

"Tydlighet och stolthet géller &ven for vara externa med-
spelare. Det ska kannas bra att tillndra Axelent-teamet.
Anstranger man sig lite extra ska det uppmarksammas och
ge resultat. Vi har darfor utvecklat snarare ett partnertank
med vara leverantorer an ett traditionellt kund/leverantorfor-
héllande. | en s&dan relation &r man mer vaksam 6ver vad vi
gemensamt kan astadkomma. Vi lyfter varandra.”

"En kedja ar aldrig starkare an sin svagaste lank. Du har sakert hort det
forut, men sa ar det — inte minst hos oss pa Axelent. Pa Axelent har vi
enormt starka lankar som inte bara haller ihnop kedjan utan ocksa drar
oss framat, bade pa utstakad vag och ibland i ny terrang. Vilket vi kan
lasa mer om i artikeln fran \WWemo.”

Allin!

"Som du kan lasa om lite Iangre fram i X-News, kommer vi
nu att satsa p& hockey. En sport dar allt bygger pa team-
work. Det kénns helrétt att nu byta grus mot is. Méallinje mot
natkasse. Motorkraft mot muskler. All in — som alltid hér pa

Axelent!”
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Axelent X-News produceras av CreativeCraft AB i samarbete med Axelent AB. Ansvarig utgivare: Stefan Axelsson.
Text: Agneta Boman. Layout: Tony Hult. Foto: Johan Axelsson, Agneta Boman om ej annat anges.




| Teamwork med Solar Danmark A/S

Axelent och Solar i dansk
Safety on Tour 13

Solar
Safety on Tour 13

Séakerhet pa turné

Under varen har Solar genomfort en sékerhetsturné ute hos
sina lokala grossistenheter i syfte att utbilda och informera
om maskinsdkerhet. Foredragen inkluderande information
om lagar och direktiv, vikten och véardet av riskanalyser,
vilka maskinsakerhetsprodukter som finns, etc, etc. John
Rasmussen fran danska Bowitech holl i dvervagande del av
informationen.

Paul Klécker, Produktingenjoér Solar Danmark A/S:

"Teorin ar naturligtvis en viktig del i maskinsékerheten, da
den kan ge en aning om hur ett problem ska l6sas. Men,
den ger inte ett definitivt svar p& hur ett visst problem

kan |6sas. Darfor har det varit valdigt viktigt for oss att ge
deltagarna konkreta rdd som de kan anvéanda i sitt dagliga
arbete.”

| bérjian av 2013 inledde Axelent och det danska Solar (en av
norra Europas ledande teknikgrossister inom el och VS) ett
nara samarbete. Samarbetet var ett led i Solars satsning pa
total maskinsakerhet, dar Axelent ar en viktig leverantor.

Kombinera lag med produkter

"For oss kanns det viktigt att kunna kombinera lag med
innovativa produkter inom sékerhetsomradet. Det &r nagot
vi kommer att fortsatta att gora aven efter avslutad saker-
hetsturné.”

Michaela Ahlberg, Séljare fér Axelent i Danmark:

"Axelent har varit med pa denna turné och darmed fatt
mycket vardefulla kontakter med dem som dagligen jobbar
med véara produkter. Det kanns riktigt spannande att i team
f& jobba med Solar och missionera om véardet av bra séker-
hetsrutiner och —produkter.”
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TEAMWORK

Sven Stahl, VD Wemo Automation AB,

Varnamo

"Vi har tagit samarbetet

Sven Stahl, VD Wemo Automation:

"Vér historia tillsammans ar 1&ng. Vi kdnner varandras
féretag otroligt val och har utvecklats parallellt under den tid
som vi samarbetat.”

Kund och leverantoér

"Vi koper Axelents maskinskydd till de kompletta system
med robotar som vi tillverkar och séljer. Vi har sedan ett
eget sortiment for maskinsékerhet som vi kallar fér Wemo
Safety System, dar vi séljer natvaggar och specialdetaljer.

| detta fall &r det alltsa vi som koper in Axelents produkter
for vidare trading under vart namn och i vara farger. Vi har
sedan ett egenutvecklat system kallat Quick-On, som ingar
i Safety System sortimentet. Detta system innehaller speci-
aldetaljer for att gora arbetsmiljion sé& séker och lattarbetad
for maskinoperatéren som mojligt. Systemet har nu Axelent
tagit in i sitt sortiment och kallar det Axelent Quick-On. Men
samarbetsformerna slutar inte med detta.”

Axelent Engineering kdper robotar

"Axelent Engineering, som bland annat tillverkar special-
maskiner och automationslésningar, koper vara robotar for
olika applikationer i deras maskiner och system. Da blir vi
leverantor igen. Vi tycker pé var sida att det ar bra att de
har s& djup och bred kunskap kring maskinbyggnad inom
Axelent-gruppen, eftersom detta &r var verklighet och vi
behdver skydd utvecklade for basta funktion.”

Vi képer trygghet

"Vi kbper dessutom konsulttimmar av Axelent Safety i form
av utbildning for vara medarbetare nar det géller sékerhets-
regler, normer och direktivinom maskinsékerhet. Det k&dnns
tryggt att veta att vi alltid har koll p& vad som galler.”

Bra med en leverantér som utvecklas

"Genom det har unika samarbetet, kan vi dra nytta av
varandras kunskap, innovationer och erfarenheter. Sjalvklart
stéller det krav pa att dppenheten och att arligheten &r
omsesidig, men vi har aldrig haft nagon fortroendekris

0ss emellan. Vi ser enbart férdelar men den hér typen av
affarsrelation.”

Fakta - Wemo

Wemo Automation AB &r ett familjeféretag i Varnamo
som utvecklar, tillverkar och séljer robot-, styr, conveyor-
och safetysystem till i huvudsak plastindustrin. Kunderna
finns Gver hela varlden och man har representanter pa 25
platser samt dotterbolag i Tyskland.

For mer info: www.wemo.se
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AXELENT

Quick-On

Ordning & reda
sparar tid!

Med Axelents tillbehdrs program Quick-On
far du inte bara ordning och reda
runtomkring de maskiner, robotceller och
automationsanlaggningar som omges av
natvaggar. Du sparar dessutom massor av
tid genom att slippa leta efter de verktyg och
tillbehdr du behdver fér stunden.

/

Du hittar hela sortimentet pa
www.axelent.se

Enkelt - Flexibelt - Kostnadseffektivt
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Axelents
supportteam

Axelent delar in sin supportavdelning i tre grupper: Team Yellow, som skoéter all support for
Sverige, Norge och Danmark, plus lite annat, Team Black, som ansvarar for i stort sett hela
exportmarknaden och Team Bygg, som servar den svenska och norska marknaden med

forradsvaggar.

P& supportavdelningen rader ett harligt tempo, teamwork och arbetsgladie, dar ingen

dag ér lik den andra.

Team Yellow

Jennie Claesson, Axelent Team Yellow:

"Vi hanterar alla ordrar och offerter fér Sverige, Norge och
Danmark. Det innebér att vi utifrdn kundens férfragan, som
oftast kommer via telefon eller mail, ritar upp, prissatter och
forser med alla Gvriga uppgifter sdsom leveranstid, m.m.
Vara séljare ute pa faltet behdver darfor inte alls syssla med
detta, utan kan istallet fokusera pa att bygga relationer och
hjélpa kunden till en korrekt och kundanpassad sékerhets-

Teamwork med tydliga mal

"Vi har som mal att alltid svara péa forfragan med offert och
ritning inom fyra timmar. Internt ar det tva timmar som géller.
Det ar ett tydligt mal som skapar ett bra tempo i arbetet.

Vi ar ett fantastiskt bra team som alla hjalps at och darfor
har vi en mycket positiv anda hér pa avdelningen.”

|8sning.”

Daniel Bengtsson

daniel.bengtsson@axelent.se
Avdelning pa Axelent:

Kundtjanst

Ansvarsomrade:

Offert- och orderhantering

Bast med jobbet:

Det &r valdigt varierande

Fyra Favoriter:

Film, musik, boxning och min familj

Jennie Claesson

jennie.claesson@axelent.se
Avdelning pa Axelent:

Kundtjanst

Ansvarsomrade:

Offerter och order fran Sverige, Norge
och Danmark

Bast med jobbet:

Hander mycket hela tiden. Man vet
aldrig hur en dag kommer att se ut.
Fantastiskt trevliga jobbarkompisar
Fyra Favoriter:

Bdcker, sjunga, vanner och chips i alla
former

Sebastian Jiteg

sebastian.jiteg@axelent.se
Avdelning pa Axelent:

Kundtjanst

Ansvarsomrade:

Order/ offerter, Snapper, Team Safety
Bast med jobbet:

Varierande arbetsuppgifter

Fyra Favoriter:

Frolunda, Millwall, fiske, snus



Team Black

Emma Johnsson, Axelent Team Black:

"Vi arbetar i huvudsak med att serva alla vara agenter och
systerbolag pa exportmarknaden. Vi far oftast fardiga under-
lag fran dem som vi registrerar och sedan bokar leveranser
till. F6r oss handlar det mycket om hantering kring leveran-
ser och frakter med proformafakturor, tulldokument, osv.”

Nara teamwork med speditérer

"Vi samarbetar valdigt néra véart eget lager och véra spedi-
torer for att sékerstélla leveranstid och darmed géra kunden
ndjd. Ibland handlar det om att fylla en container for sjotra-
fik, ibland &r det express med flyg eller bil som géller. Vi har

till exempel en tjanst vi kallar for Fix Termin. D& vet kunden
exakt nar leveransen ar pa plats, vilket kan vara ett méaste
ibland. Denna tjanst kostar lite extra, men ibland ar just den
exakta dagen for leverans oerhort viktig fér kunden.”

Varierande arbete

"Vi har samma mal som Team Yellow vad géller svar pa in-
komna forfragningar. Eftersom vi jobbar med s& manga olika
lander, &r det ett valdigt varierat arbete dar ingen dag ar den
andra lik. Det gor jobbet bade intressant och kul.”

Emma Johnsson

emma.johnsson@axelent.se
Avdelning pa Axelent:

Kundtjanst

Ansvarsomrade:

USA, Japan, Australien, Tyskland
Bast med jobbet:

Ingen dag &r den andra lik och valdigt
trevliga kollegor

Fyra Favoriter:

Smégodis, Desperata hemmafruar,
brie och morgonsim

Eva-Britt Lilja

eva-Britt.Lija@axelent.se
Avdelning pa Axelent:

Kundtjanst

Ansvarsomrade:

Export, Belgien, Frankrike, Schweiz,
Tyskland

Béast med jobbet:
Arbetskamrater, vet aldrig vad som
hander under dagen...

Fyra Favoriter:

Musik/séng/spela, hemmakvallar,
utekvallar, umgas med vanner

Rebecca Nordlund

rebecca.nordlund@axelent.se
Avdelning pa Axelent:

Kundtjanst

Ansvarsomrade:

Tyskland, England, fakturering

Bast med jobbet:

Det ar varierande och de hérliga kol-
legorna

Fyra Favoriter:

Sommaren, familjen, film och en stor
skal med popcorn som jag gérna
mumsar pa




TEAMWORK

Byag

Marcus Claesson, Axelent Team Bygg

"Vi servar Axelents sortimentsgrupp Bygg, det vill sdga
forradsldsningar, till i huvudsak vara kunder i Sverige, Norge
och Danmark. Norge ar en marknad som vi satsat pa
mycket och som Okat otroligt mycket senaste aret.”

Teamwork med montérer

"Nar det géller forradsvaggar vill kunden garna att vi skoter
montaget ocksa, vilket gor att vi pa kundtjanst samarbetar
valdigt nara véra duktiga montérer. Vi har idag atta egna
montorer, men skulle behdva annu fler.”

Erbjuder bade snabbhet och trygghet

"Aven om inte vara forrddskunder stéller samma krav pa
snabbhet som maskinskyddskunderna, sé rader det ett
snabbt tempo aven pa var avdelning vad galler beslut och
hantering.”

Utdkad service

"Vi erbjuder dven en kompletterande servicetjanst till vara
kunder, Axelent Assistance. Képer kunden denna, garan-
terar vi att iordningsstélla kundens forradsvaggar inom tva
veckor efter en skada eller inbrott. Det hander inte s ofta
att vi behdver rycka ut, men kunderna uppskattar denna
service och trygghet.”

Har vaxer man

"Jag gillar Axelent for att det ar ett foretag dar det hela tiden
hander nagot. Foretaget idag &r inte samma foretag som
for ett ar sedan. Vi utvecklas varje dag och det finns darfor
stora mojligheter att byta arbetsuppgifter och vaxa inom
féretaget.”

Emil Lofgren

emil.lofgren@axelent.se

Avdelning pa Axelent:

Team Bygg

Ansvarsomrade:

Projektledare/Innesaljare

Béast med jobbet:

Det ér ett handelserikt jobb med nya utmaningar varje dag
Fyra Favoriter:

Familjen, jakt, fiske & Malmo FF

Marcus Claesson

marcus.claesson@axelent.se

Avdelning pa Axelent:

Team Bygg

Ansvarsomrade:

Projektledning & innesalj

Bést med jobbet:

Kollegorna och varierande arbetsuppgifter med hogt tempo,
dar man kan ta snabba beslut inom vissa ramar...

Fyra Favoriter:

New York, fotboll, mat och teknikprylar



Johan Libera, Key Account Manager Bring Cargo West, Halmstad

“Vi ser till att ta snabbheten

vidare ut 1 variden”

Cecilia Davidsson, chef for Axelents Kundsupport i
Hillerstorp:

"For oss ar speditdrerna oerhort viktiga i leveranskedjan.

Vi méste kunna lita p& dem till 110 %. Fallerar de, &r det
anda vi pa Axelent som far skulden for leveransmissen. For
att sakerstélla kvaliteten i vara leveranser har vi ett valdigt
nara samarbete med vara speditorer. Vi har "utbildat” dem i
Axelent, d v s verkligen betonat och férklarat varfér snabb-
heten och servicen ar sa vardefull for oss.”

En handfull speditérer

”ldag jobbar vi med flera olika speditorer. Schenker pa
transporter inom landet. Bring Cargo pa i stort sett alla vara
internationella vagtransporter, forutom till Finland. Till Frank-
rike anvander vi GN Transport. Leman och Panalpina for alla
transporter med flyg och sjotrafik.”

Johan Libera, Key Account Manager Bring Cargo West,
Halmstad:

"Vi delar varderingar med Axelent vad géller flexibilitet, per-
sonlig service och tillganglighet. Darfor kéanns det extra roligt
att ha dem som kund.”

Langsiktighet och kunskap gor skillnad

”P& Bring Cargo vill vi jobba langsiktigt med vara kunder
och lagger darfor mycket tid pa att satta oss in i den

Snabbast majliga hantering fran order till leverans fran Hillerstorp &r ett 16fte
som Vi pa Axelent ger vara kunder. For att sedan kunna leverera produk-
terna vidare ut till vara kunder runt om i varlden ar vi beroende utav duktiga
speditorer. Speditdrer med samma fokus pa service och snabbhet som vi
pa Axelent. Bring Cargo tillnér definitivt en av dessa.

verksamhet de bedriver. Alla som jobbar med Axelent har
pa Bring ska forsta och kanna till hur deras organisation,
leveranser och krav ser ut och fungerar. Vi ser det som var
uppgift att kunna géra skillnad for vara kunder.

Oppen dialog mojliggor standiga forbattringar

"Axelent ska kunna kénna sig trygga med Bring och lita pa
oss i alla lagen. Darfor traffar vi dem ofta for att ga igenom
de punkter som vi fran béda hall vill ta upp. Det &r en dppen
dialog dar vi kan papeka vad de kan gora battre och de
givetvis detsamma mot oss. Det maojliggdr att vi standigt
kan forbattra leveranserna. Vi tar tag i saker direkt och
forsdker 16sa eventuella problem innan de vaxer. Ett bra
exempel ar att vi redan i tidigt skede hittade l6sningar kring
logistiken i samband med Axelents tillbyggnad. Det kunde
blivit en besvarlig situation, men har fungerat perfekt.”
"Axelent ar en fantastisk kund som alltid ar |att att
samarbeta med. Vi kénner att de extra anstrangningar vi gor
for dem uppskattas.”
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Axelent har tecknat ett nytt samarbetsavtal med det finska
automationsforetaget LKI Kaldman Ltd.

Det tredriga avtalet géller i huvudsak maskinskydd till foretagets olika
automationslosningar som séljs 6ver hela varlden. Hittills har Axelent
levererat till LKI's slutkunders maskiner i Tjeckien och Bulgarien.

Ronny Myrskog , Supply Chain Manager LKI, Finland:

"LKI kom i kontakt med Axelent i samband med en massa
i Las Vegas och tyckte att de hade en intressant I6sning for
maskinskydd.”

Sokte en helhetslosning

"Néar vi sokte en ny leverantor for maskinskydd jamférde vi
olika leverantdrers helhetspaket och l6sningar mot varan-
dra. Férutom sjélva produkten vagde vi in leveranssatt, -tid,
support, planering inklusive program, montering och givetvis
pris/kvalitet forhallandet dér helhetskostnaderna hade stor
tyngdpunkt. Axelent motsvarade val det vi letade efter.

Sag manga fordelar hos X-Guard®

"Nar det géllde sjalva produkten, X-Guard®, sag vi manga
fordelar. Systemet var enkelt, gick snabbt att montera och
gav ett snyggt slutresultat.”

Leveranserna fungerar bra

"Projektleveranserna till slutkund har fungerat till belatenhet.

Angaende fardiga leveranspaket till var produktion sa finns
det &nnu en hel del att tillsammans utveckla for att hitta
en smidig |6sning med stor leveranssakerhet. Dar anser vi
att Axelent ar ratt samarbetspartner for oss for att vi ska
lyckas.”

Just nu pégéar aven ett utvecklingsprojekt dar Axelent,
Axelent Engineering och LKI utvecklar en ny produkt till-
sammans.

Fredrik Salomonsson, Séljare Axelent:

"Var gemensamma kunskap hér pa Axelent inom sékerhet
och produktutveckling k&nns klockren i samarbetet med LKI.”

g,

Foto: LKI
-~

Fakta - LKI Kaldman

LKI Kéldman Ltd, Finland, utvecklar och tillverkar utrustning
for automatiserad materialhantering, d v s system for
platbearbetningshantering men ocksa lagring och forflyttning.
Mer &n 90 % av produktionen gar pa export, framst till Europa
och Nordamerika. Antalet anstéllda &r 150 personer.



V1 har utvec

ett kunskapsforetag”

Axelent Engineering vaxer vidare och har sedan arets borjan
anstallt inte mindre an 7 nya konsulter for att tillgodose
kundernas onskemal om spetskompetens inom automation,
PLM och produktutveckling/-design.

Richard Skogward, VD Axelent Engineering, Gislaved:

"Oftast jobbar vi direkt med véara kunder, men allt oftare
kommer vi nu in i projekt dar Axelent redan ar leverantor.

Vi kan da erbjuda var kompetens inom automatisering och
produktionsfléden, men ocksa majlighet att designa en helt
ny produkt for att fylla ett konkret behov.”

Produktionsoptimerade produkter

"Eftersom vi har erfarenhet fran att bygga specialmaskiner
och arbetar i avancerade PLM-miljder vet vi vad som kravs
for att till exempel produktionsoptimera en produkt redan
fran borjan. Axelents All Inclusive erbjudande ar unikt och
nagot vi hoppas ska komma annu fler kunder till gagn
framd&ver.”

i
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Axelentblir
guldpartner till HV71

~ 9 Husqvama

B2

Forst med reklam pa malvaktshjalm

Nu lamnar Axelent speedwayarenorna for att istéallet ga in
och bli guldpartner till det smélandska SHL*-laget i hockey —
HV71. Avtalet omfattar bland annat en helt unik reklamplats
— den specialdesignade malvaktshjamen.

Guldpartneravtalet blev klart strax fore semestern och
géller kommande sasonger 2013/2014 och 2014/2015.

Forutom exponering pa malvaktshjalmen, ingar ocksa sarg-
plats i malomradet och logotyp pa alla spelares halsskydd.

Stefan Axelsson, Marknadschef Axelent AB Hillerstorp:

"ldag har Axelent utvecklats till att bli en heltackande leve-
rantor inom sékerhet for bygg, industri och lager. Da kénns
hockeymalvakten och méalomradet helrétt for oss att synas
i. Har handlar det om att skydda och aldrig tappa fokus pa
sékerheten.”

”Det ar ockséa ett omrade som far otroligt mycket expone-
ringstid i TV. Vi vill synas i media och i sporter som nar en
bred malgrupp, dar vara kunder finns.”

Gemensamma véarden

"HV71 ar ett lag som satsar helhjartat pd ungdomsverksam-
het och en sund och bra tillvaxt. Det &ar varden som rimmar
val med Axelent.”

Andreas Karlsson, séljare HV71:

"Vi tycker det ar riktigt roligt att Axelent valt att samarbeta
med HV71. Det ar ett framét och energirikt foretag som ut-
markt sig i regionen pé ett mycket positivt satt. Dessa lokala
féretag, som anda jobbar med hela varlden som marknad,

"Nar det géller PR-aktiviteter tror vi pa helhetsengagemang, men tids-
begréansade saddana. Nya satsningar ger ny publicitet och blir ocksa
ett Iyft for var egen organisation. Nar vi valde att satsa pa speedway
var det for att det ar en spannande och snabb sport som da forstarkte
Axelents karnvarde snabbhet.”

kanns vardefullt att fa in som partners. Att nu kunna erbjuda
en helt unik exponeringsplats for en ny partner var givetvis
extra roligt.”

Laddad klubb och lag

"HV71 star nu laddat med en enorm revanschlust infor
sésongen, efter att ha akt ut i slutspelet forra sésongen.
Sjalvklart betyder ett starkt sponsorfalt mycket for sjalvfor-
troendet s&val for klubben som for spelarna. Det har gor vi
tilsammans!”

* SHL é&r den hégsta serien i svensk ishockey och bestar av
12 lag.

Fr v, Andreas Karlsson, séljare HV71, malvakterna Gustav
Wesslau, Jonas Gunnarsson och Stefan Axelsson, marknads-
chef Axelent AB.
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Seriespelet for HV71 borjar den 14 september pa
Hovet mot AIK. Férsta hemmamatchen pa Kinnarps
Arena spelas den 17 september.

- Fakta - HV71
’

HV71 (Husqvarna Vatterstad 1971) ar en
ishockeyklubb hemmahdrande i de centrala
delarna av Jonkdpings kommun i Sverige.
Hemmamatcher spelas i Kinnarps Arena.

HV71 har tagit 4 SM-Guld och utmérkts sig for
sin starka ungdomssatsning. Klubben &r nu
europas hockeycentrum inom ungdomshockey.

Den for Axelent specialdesignade
malvaktshjalmen. Designen ar gjord av
David Gunnarsson, Daveart AB, som
bland annat designat de flesta av NHLs
malvaktshjalmar.
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Mats Hilding traffade Guido Buchwald under ett besok i Tyskland. Guido
Buchwald ar styrelseledamot vid Stuttgarter Kickers och var en del av det
tyska landslag som vann fotbolls-VM 1990 i Italien .

( Foto: Stuttgarter Kickers )
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Axelent gratulerar fotbollslaget SV Stuttgarter Kickers som lyckats bevara
sin position i den tredje tyska fotbollsdivisionen. P& den sista matchda-
gen spelades den mycket spannande matchen mot SV Darmstadt 98,
vilken slutade oavgjort (1-1) och raddade darmed kvar Kickers i tredje
ligan. Axelent har nu tecknat ett nytt 2-arsavtal med Stuttgarter Kickers.

Harald Steidle, Affarsomradeschef Axelent GmbH: Nedan:

"Vi &r stolta dver att vara en partner till det kédnda och
mycket professionella fotbollslaget Stuttgarter Kickers.
Vi &r naturligtvis mycket glada att Kickers har natt malet
for sésongen, det vill sdga att halla sig kvar i ligan!

Gruppfoto efter undertecknandet av det nya kontraktet:

Harald Steidle, affarsomradeschef Tyskland, Enzo Marchese,
mittféltare och kapten fér Kickers-laget, Julian Leist, férsvarare
vid Kickers och Dr Niko Kleinmann, ledamot av SV Stuttgarter

Partnerskapet har 16pt mycket val. Kickers och AXELENT Kickers.

ar i en win-win - situation. Vi férvantar oss motsvarande for

framtiden.”

(Foto: Stidwestbank)
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Auspak Plus

Sydney Showgrounds, Olympic Park
Packaging and Handling Machines exhibition. 7-19 maj

Auspak Plus ar Australiens stdrsta méassa for maskiner, material
och teknik till forpackningsindustrin.

FEIMAFE 2013

Sao Paulo, Brasilien. 3-8 juni

FEIMAFE &r den viktigaste massan i Latinamerika med inrikt-
ning péa verktygsmaskiner och integrerade tillverkningssystem.
Axelent i samarbete med var agent SRP Automacéao Industrial,
1.400 utstéllare 70.000 besdkare.

Indumation Exhibition

Belgien. 24-28 april

Massan for industri, process, infrastruktur och automation.

LIGNA Hannover

Tyskland. 6-10 maj

LIGNA den viktigaste massan for skogs- och traindustrin.
1 637 utstéllare fran 46 lander.

Melbourne Safety Show

Australien

Foérpacknings- och maskinmassa.

SPS Parma

Italien. 21-13 maj

Automationsmassa.
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