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VOLYMTILLVAXT FOR BE -~ MITT | ETT UTMANANDE STALBAD

VALKOMMEN TILL ARETS FORSTA nummer av
Nya Dimensioner!

Det dr med tillforsikt och med en rejil
nypa optimism som vi blickar framat mot
det nya dret och alla inspirerande utma-
ningar som ligger framfor oss.

2015 kom som ni alla vet att praglas av
en hel del turbulens pa stdlmarknaden. Inte
minst den kinesiska overkapaciteten och
prisdumpningen pa stal har fitt markbara
effekter runt om i Europa.

Mainga av vdra leverantorer och konkur-
renter har haft det tufft, och det dr knappast
ndgon Overdrift att pdsta att vi alla — fran
stdlproducenter och distributorer till slutan-
viandare — fatt anstrianga oss till det yttersta
for att inte tappa fart och fokus i vart arbete.

Justdarforar viinom BE Group lite extra
stolta over vad vi lyckats dstadkomma.

Nir vi summerar fjoldret kan vi namli-
gen konstatera att vi inte bara forsvarat var
position pa den nordiska stdlmarknaden
— utan ocksa vuxit pd bada vira hemma-
marknader Sverige och Finland.

Framgdngarna kommer inte av sig sjil-
va. Det senaste dret har vi arbetat hirt och
metodiskt med att se 6ver och forbittra
var verksamhet och vart erbjudande. Hela

stund har de forsta leveranserna av den
metallbelagda tunnpliten Magnelis® just
limnat vart lager. Manga av véra kunder
har redan bekantat sig med den unika pla-
ten. Det nya nu ar att vi sjilva lagerfor den.
Tillgdng pa lager ar ju ndgot som forenklar
och skapar storre flexibilitet for dig som
kund. Lds mer om detta lingre fram i tid-
ningen.

I det hdar numret berdttar vi dven om
O-H Alvservice AB, ett mangfacetterat
foretag fran lilla Bonishamn i Jamtland,
som bland mycket annat specialiserat sig pa
att sikra upp framtidens vattenkraft.

Lis ocksd om vart mangariga samarbete
med Tata Steel. Forsta gdngen vi handlade
med varandra var for éver 120 (!) &r sedan.
Nu fortsitter vi tillsammans med en utokad
marknadssatsning pd varmformade kon-
struktionsror, ett ror med manga fordelar.

Slutligen ar vi mycket stolta 6ver att sa
hér i inledningen av dret kunna presentera
tva hogklassiga varvningar. Mikael Norell
ar ny siljare av rostfritt med placering i
Stockholm, och i Norrkoping tilltrader var
egen Mattias Skoog en nyinrittad tjanst
som produktsiljare av specialstdl.

BE Group Sverige AB
i korthet

BE Group Sverige AB ingar i
koncernen BE Group, ett ledande
handels- och serviceforetag inom stél,
rostfritt och aluminium med verksam-
het i norra, centrala- och éstra Europa.

Som foretag fristdende fran producen-
ter erbjuder BE Group vardeskapande
leveranser och
vidareforading 4
avstal, rost- g
fritt stél och
aluminium.
Kunderna aterfinns framst

inom bygg- och verkstadsindustrin.

Med salj-
kontor samt
lager- och
produktions-
anlaggningar
strategiskt
placerade i
Sverige har BE Group en helhetslds-
ning for att leverera produkter och
tjianster. Ambitionen &r att spara tid,
kostnader och kapital fér kunderna
och dérigenom 6ka deras konkur-
renskraft.

BE Group har ett
brett sortiment av
handelsstél, ror,
specialstal, arme-
ring, rostfritt stal
och aluminium.

Férutom ett sorti-
ment av tusentals
olika produkter fran
varldens ledande
producenter kan BE
Group erbjuda skraddar-
sydda produkter och
produktionsservice fér
att tillgodose kundernas specifika
krav, hjélpa
dem att halla
processtider
sa korta som
. mdjligt och
optimera sina
! produktions-
kostnader.

Exempel pa produktionsservice:
— Kapning och s&gning av stél, rost-

tiden med fokus pa kdrnvarden som kvali-  Trevlig ldsning! S NEVIiAL I
tet, personlig service och lokal nirvaro. KALLE BJORKLUND - Ehsiligesmblilng
Det kdnns som att vi har manga positiva VD BE Group Sverige AB - g::;?:é bormm?_’_?radnmg och
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Ansvarig utgivare: Adress: Produktion: linje)
Kalle Bjorklund BE Group Sverige AB Goran Engstrém, — Gasskarning
Box 225 goran@goranengstrom.se - Klippning och
Redaktér: 201 22 Malm$ och Final Content spaltning
Jens Karlsson Tel 040-38 40 00 - Inlaggnings-
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ETT LYFT FOR DAMMSAKERHETEN

LUCKOR | ROSTFRITT SKA HALLA VATTENMASSORNA PA PLATS

Just nu pagar en av de mest omfattande sakringsinsatserna
i svensk vattenreglerings historia. Det &r Lossendammeni
Harjedalen, ett av landets stérsta vattenmagasin, som byggs
om for att klara 6kade vattenfléden i framtiden.

Nya Dimensioner var pa plats nidr de nya dammluckorna -
tillverkade av jamtlindska Alvservice AB i rostfri LDX-plat lyftes

paplats.

Det kringer till i den linga kranarmen
och Hans-Olov Olsson, VD for O-H Alv-
service AB, héller andan. Hogt ovanfor
hans huvud, som en gra skugga mot den
bld novemberhimlen, hinger resultatet av
ett ars grundliga forberedelser och arbete
hemma i smidesverkstaden i Bondshamn.

Det dr dagen D.

D som i dammluckor.

P4 marken bredvid Hans-Olov star
en kollega och dirigerar lyftet genom en
com-radio. Marginalerna ir minsta tink-
bara. Utrymmet pd varje sida om den 13
meter breda, 7,5 meter hoga och 26 ton
tunga luckan mits i millimeter. Men allt
gar bra. Och nir Hans-Olov framit dtta

pa kvillen lagger ifran sig den bla skydds-
hjalmen konstaterar han nojt:

— Allt har egentligen flutit pa vildigt bra.

Hans-Olov Olsson dr utover VD dven
deldgare och en av tva grundare till O-H
Alvservice AB. Foretaget ligger i det lilla
samhillet Bonishamn i Are kommun,
drygt 4tta mil nordvist om Ostersund i
Jamtland.

2 X gasellféretag

Hans-Olov berittar att han startade fore-
taget tillsammans med Torbjorn Hed-
strom vid drsskiftet 1998/1999 efter att
deras ddvarande arbetsgivare, Vattenreg-
leringsforetagen, bestaimt sig for att sidga

upp personalen och lagga ut arbetet med
dammarna pd externa leverantorer.

Hans-Olov och Torbjorn stod utan
jobb, men tog det hela med ro. Arbetet
skulle ju goras av nagon, och tillsam-
mans hade de vid den tiden 6ver 40 ars
erfarenhet av vattenkraftsindustrin. Att
hitta uppdrag for det nystartade foreta-
get var med andra ord inga problem.

— Vi hade nigra inkorningsar, men
vaxte efter det ganska fort och var snart
runt tio anstillda, berattar Hans-Olov.

Den positiva utvecklingen gynnade
bygden, men uppmirksammades dven
pa andra hall och bade 2006 och 2008
utsags O-H Alvservice AB till gasellfore-
tag av Dagens Industri.

Sedan dess har foretaget vixt ytterliga-
re och har idag ett 30-tal anstillda, vilket
gor Alvservice till en av de storre arbets-
givarna i kommunen. Aven verksamheten
har breddats efterhand och inkluderar
utover uppdrag for Vattenregleringsfore-
tagen — likt det vid Los-
sendammen — numera
dven schaktningsarbe-



I ALVSERVICE

Lossendammen rymmer
500 miljoner kubikmeter
vatten och ar ett Sveriges
storsta vattenmagasin.
Den totala kostnaden

Hans-Olov Olsson (bl hjadlm) Thomas Funke (vit hjadlm) och Mattias
Hannus (r6d hjalm) pa plats vid Lossendammen i Harjedalen for att
overvaka monteringen av de valvda dammluckorna.

ten, bygg- och betong-

arbeten, elinstallatio-

ner och forsiljning av
varmepumpar och vitvaror. Geografiskt
stracker sig marknaden frin Dalilven i
soder till Umeilven i norr.

Naigra planer pd att anstalla fler eller
bredda verksamheten ytterligare finns
inte for tillfallet.

— Det kidnns som att vi har hittat en
kostym som passar oss ganska bra nu,
konstaterar Hans-Olov.

Komplicerat uppdrag

Lossendammen ar 6ver 50 ar gammal
och en av Sveriges storsta regleringsdam-
mar. Den rymmer imponerande 500
miljoner kubikmeter och forser totalt 17
kraftverk nedstroms Ljusnan med vat-
ten. Dammen ir en s kallad klass 1+
damm, och ir dirmed en av de dammar
som har den hogsta sikerhetsklassen i
landet. Om dammen brister skulle det
medfora en enorm forodelse langs dlven.

Arbetet med att sikra vattenmagasi-
net paborjades hosten 2013 och omfat-
tar bland annat ett nytt reglerat utskov,
den anliggning som anvinds for att pa
ett kontrollerat sitt slippa ut vatten ur
dammen. Det nya utskovet kommer ha
en kapacitet pd 610 kubikmeter vatten
per sekund.

Totalt beriknas ombyggnaden kosta
runt 240 miljoner kronor. Alvservice
uppdrag har varit att konstruera och
montera de tvd vilvda dammluckorna
samt all tillhorande utrustning, exem-

fér ombyggnaden. 3

omkring 240
miljoner kronor.

berdknastill .

“En av styrkorna med BE Group som leverantir r att
tie kan leverera material bade fran lager och hearbefat
precis a som vi vill ha det, ungefdr som en byggsats”

pelvis luckarmar, cylindrar och reserv-
cylindrar som anvinds for att 6ppna
luckorna.

Tillverkningen av luckorna har
utforts hemma i smidesverkstaden
i Bondshamn, berittar Hans-Olov
Olsson. Den vilvda formen har gjort
arbetet mer komplicerat dn for en tra-
ditionell plan lucka som ar littare att
efterjustera.

Fordelar med rostfritt

For att undvika missforstind och forse-
ningar triffade Hans-Olov Olsson repre-
sentanter frin bide BE Group och det
rostfria stalverket Outokumpus Service-
center i Degerfors redan hosten 2014, i
god tid innan tillverkningen skulle starta.

- Vi gick bland annat igenom ritning-
arna, hur mycket material som skulle
behovas, hur det skulle bearbetas samt
i vilken ordning vi ville ha det levererat,
berittar Hans-Olov.

Platarna till luckbladen 4r gjorda i
ett speciellt korrosionsbestiandigt rost-
fritt material, LDX. Just luckbladen
ar speciellt utsatta eftersom det dr den

Hans-Olov Olsson

ytan som ligger mot vattnet, berittar
Thomas Funke, siljare av rostfritt pa
Outokumpu och den som ansvarat for
kontakterna med Alvservice och BE
Group under projektets gang.

— Att anvinda ett rostfritt material
innebar att man slipper mdla om, man
kan gd ner i tjocklek vilket minskar
vikten och det underlittar dessutom
hanteringen, inte minst i samband med
transporten, forklarar Thomas Funke.

Allt material, badde den rostfria platen
till luckbladen och det svarta materialet
som anvints till bland annat cylindrar,
luckarmar, lucklager och luckben, har
levererats av BE Group.

Bearbetat innan leverans
Kundansvarig hos BE Group ir siljaren
Mattias Hannus. En stor del av de [6pan-
de kontakterna har skett med Roberth
Stenqvist teknisk sdljare pd BE, medan
kontaktperson pa BE:s skircenter i
Norrkoping har varit Peter Olofsson.

— Dessutom har vi haft en hel del
direktkontakt med Thomas Funke,
beriattar Hans-Olov Olsson.



Montering avdammluckor
och luckarmar ér ett preci-
sionsarbete pa hog hojd.

— For att inte f3 allt material pd en ging
valde vi att dela upp leveranserna i tre
etapper.

Den stora utmaningen med projektet
har enligt Hans-Olov Olsson dels varit
storleken pa luckorna, men ocksa den
vilvda formen som stillt extremt hoga
krav pa precisionen vid tillverkningen i
smedjan. Varje dammlucka bestdr av sex
sd kallade bordlaggningsplatar — cirka
nio meter ldnga och tre meter breda —
som lagts omlott for att undvika general-
skarvar. For att underldtta monteringen
har all skidrning och bockning av de
rostfria platarna utforts av Outokumpu
innan leverans. P4 samma sitt har dven
stora delar av det svarta materialet gas-
skurits vid BE:s skircenter i Norrkoping
innan leverans. Darutdver har det ocksa
behovts en hel del kompletterande han-

delsstal i projektet, exempelvis vinkel-
stdl och plattstal, och detta har da leve-
rerats fran BE Groups lager.

—En av styrkorna med BE Group som
leverantor ar att de kan leverera material
bade fran lager och bearbetat precis sd
som vi vill ha det, ungefar som en bygg-
sats, sdger Hans-Olov Olsson.

Klart till hésten

Arbetet med att sikra Lossendammen
beriknas vara avslutat hosten 2016.
Just nu star det mer eller mindre stilla pa
grund av vidret, konstaterar Hans-Olov
Olsson, som dr mycket néjd med hur
kontakterna och samarbetet fungerat
med de 6vriga entreprenorerna. Nir den
virsta kylan och snon lagt sig dterupptas
arbetet med bland annat konstruktion
av korbroar 6ver utskoven.

I Sverige finns runt 1000 anlaggningar som tillhor vattenkraftsindustrin

Drygt 60 % av Sveriges vattenbaserade elproduktion produceras i Vattenreglerings-
foretagens alvar, vilket motsvarar ca 30 % av Sveriges totala elproduktion
Regleringsféretagens vattenlager ar arligen vart ca 3 miljarder kronor

En sparad cm i Storsjon (Indalsalven) under sommaren kan vara vard 500 000 kr

under vintern

Luledlven &r nummer 1 vad géller vattenkraftproduktion bland Sveriges alvar
i\ngermanélven ar nummer 2, Indalsdlven nummer 3 och Umeélven nummer 4
Vanern ar Sveriges storsta vattenmagasin (9400 milj. m3)
KorsvattnetiIndalsélven ar Sveriges hogst beldgna vattenmagasin

(med DG pa 745 méh)

Stensjo6fallets kraftverk i Indalsédlven har en av Sveriges hogsta fallh6jder (306 m)
Harsprangeti Lulealven ar Sveriges storsta vattenkraftstation (~940 MW)
Sveriges hogsta damm ar Trangslet i Daldlven med en héjd av 122 m

Den hogsta dammen i varlden ar Rogundammen i Tadjikistan, 335 m

Kélla: http://www.vattenreglering.se

ALVSERVICE NN

— Det idr planerat till mitten av mars.
Sedan dker vi dit igen i mitten av maj
och gor det sista for var del, bland annat
montering av hydrauliken, som levere-
rats av Bosch Rexroth, samt justering av
lucktidtningar och tilltradesviagar, avslu-
tar Hans-Olov Olsson. °

FAKTA

0O-H ALVSERVICE AB:

Grundades: 1998/1999

Agare: Hans-Olov Olsson och Torbjérn Hed-
strém

Antal anstéllda: | dagsléget 28, bland annat
sju smeder, tva gravmaskinister och tre elek-
triker

Ligger i: Bondshamn, Are kommun
Verksamhet: Bl a bygg-, betong- och smides-
arbeten fran Dalélven i soder till Umealven i
norr. Dessutom alla fdorekommande gréav- och
schaktarbeten samt kraft- och elinstallationer
pa olika elanlaggningar

LOSSENPROJEKTET:

Lossendammen ligger i Harjedalen, mellan
Hede och Funésdalen. Syftet med projektet ar
att hdja dammsakerheten till foljd av skarpta
krav fran RIDAS (Kraftforetagens riktlinjer for
dammsakerhet). Ett nytt utskov héller pa att
byggas pa vastra sidan om dammen. Samtidigt
behalls det gamla utskovstornet som en extra
sékerhet.

Utskovskanalen bestar av en 150 meter lang
betongkanal, som 6vergar i en 400 meter lang
bergkanal som darefter mynnar ut i Rérhan. Det
nya utskovet i Lossen far en kapacitet pa 610
kbm/sekund.

For att klara av allt innebér det jordschaktning
pé cirka 700000 kbm och en bergschakt pa
cirka 70000 kbm. General- och betongentre-
prenor & DAB Domiflex AB.

Totalkostnaden for det tre ar langa arbetet
beréknas till 240 miljoner kronor.



I VKR

Varmformade konstruktionsror
fran Tata Steel formas vid stalets
normaliseringstemperatur, 900 °C,
vilket ger flera viktiga fordelar.

BE BLIR ANNU VASSARE PA
VARMFORMADE HALPROFILER

BE Group kommer under varen att stirka sitt lager av varmfor-
made halprofiler, VKR. For kunderna innebar det flera férdelar,
bland annat 6kad tillganglighet, kortare ledtider, vassade offer-
ter och mer kompletta specifikationer.

KONSTRUKTIONSROR - ELLER HALPROFILER
som de ocksa kallas — anvinds vanligen i
svetsade stalkonstruktioner dir de biaran-
de elementen ir synliga. Roren formas i
antingen varmt eller kallt tillstdnd, ndgot
som ger olika egenskaper och som man
méste ta hansyn till vid dimensioneringen.
De varmformade konstruktionsroren
brukar benimnas VKR och ar pa grund
av sina méanga fordelar flitigt anvanda inte
minst i byggsammanhang. Roren intro-
ducerades i Sverige pd 1960-talet, och BE
Group var genom sitt samarbete med det
som idag ar Tata Steel en av de forsta leve-
rantorerna pa den svenska marknaden.

Formas vid 900 °c
Till skillnad mot kallformade hélprofi-
ler, som formas i rumstemperatur, for-
mas de varmformade kvadratiska och
rektanguldra hélprofilerna frin Tata
Steel vid stdlets normaliseringstempera-
tur, ca 900°C. Virmen och normalise-
ringen bidrar till de unika egenskaperna.

— Nir man hettar upp stdlet blir
det latt att forma, det fir en homogen
struktur och man undviker restspin-
ningar, forklarar Jan Arvidsson, pro-
duktchef pa Tata Steel.

Vilka praktiska skal finns det da att
vilja varmformade hélprofiler istillet

for de nagot billigare kallformade?

Jan Arvidsson konstaterar att prisskill-
naden inte alltid 4r si relevant att prata
om, eftersom de fordelar som finns med
Tata Steels varmformade hélprofiler
- bland annat 6kad barighet och svets-
ekonomi — i manga sammanhang kom-
penserar for ett ndgot hogre inkopspris.

Klarar mer belastning

Vilka dr da fordelarna? Enligt Jan Arvids-

son kan man férenklat dela in dessa i tva

huvudgrupper:

e fordelar som ges av geometrin

e fordelar som ges av att materialet ar
spanningsfritt

Redan i samband med bearbetningen,
exempelvis varmgalvanisering och blas-
tring, visar de varmformade konstruk-
tionsroren upp stora fordelar.
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+ BEGroup har levererat stal fran det
o Som idag ar Tata Steel i mer @n 120 r.

— Risken ndr man bearbetar
tunnviggiga kallformade ror
ir att man utloser de rest-
spanningar som finns i mate-
rialet. Detta kan leda till att
roret slar sig och att eventu-
ell maskinbearbetning méste
goras om, men genom att
anvinda sig av varmformade
konstruktionsror  undviker
man den risken, forklarar
han.

Att materialet ir span-
ningsfritt medfor ocksd okat motstand
mot bojknidckning och utmattning.
Dessutom ger det konstruktionen en
storre sikerhet vid Overbelastning,
genom att de mest belastade punkterna
avlastas dé flytgransen 6verskrids.

Kréaver mindre svetsfog

Den storsta geometriska skillnaden dr

att varmformade halprofiler frin Tata

Steel har en mycket sndvare hornradie.

Detta ger bdttre tvarsnittsegenskaper

och ddarmed storre lastbirande formaga.
Skarpare horn medfor dessutom att

Jan Arvidsson, pro-
duktchef pa Tata Steel

likstora profiler kan anslutas
mot varandra utan omfat-
tande fogberedning, samt
att mangden svetsgods kan
minskas rejilt.

- Eftersom svetsgodset ar
mycket dyrare dn sjilva hal-
profilen finns det alltsa en hel
del pengar att spara i produk-
tionen, siger Jan Arvidsson.

Ytterligare en skillnad som
inte ska glommas bort nir
man jamfor kall- och varm-
formade konstruktionsror har med desig-
nen att gora. Friheten frin restspinningar
och den storre lastbirande formdgan hos
de varmformade konstruktionsroren gor
att man i vissa sammanhang kan gé ner
i dimension, och dirmed vinna vikt- och
designmassiga fordelar.

Slutligen — med alla dess fordelar —
finns det nagot rationellt skal att vilja
kallformade konstruktionsror istillet
for varmformade?

Jan Arvidsson funderar en kort
stund innan han svarar.

- Forvanansvirt sillan. °

Foérklaring till beteckningarna enligt EN
10219 fér KKR/KCKR och EN 10210 fér
VKR/VCKR, exempelvis S355J2H och
S355NH.

S: Konstruktionsstal

355: Min strackgrans (ReH) = 355 N/mm?2

J:  Slagseghet 27 joule (K = 40 joule)

2:  Slagseghet provad vid - 20°C
(R =vid + 20°C, 0 = vid +/- 0°C)

N: Normaliserad, slagseghet 40 joule
vid -20°C

H: Hollow section




I RULLARMERING
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BE:s kundansvarige Géran Holmqvist tilsammans med Lasse Olofsson fran Allbygg i Hoganas AB .=
Planering och val av rétt sorts armering &r a och o vid alla stora projekt, konstaterar de bada.

FULL RULLE NAR ALLBYGG ARMERAR

De lokala politikerna vill skapa mer drag kring stadsdelen Séder
i Helsingborg och satsar pa flera nya fastighetsprojekt. Det ger
byggforetaget Allbygg fran Héganas fullt upp.

EFTER AVSLUTAT ARBETE
med nya Radisson Blu
Metropol Hotel flyttade
man vid &rsskiftet tvirs
Over gatan for nasta pro-
jekt — ett tio vdningar
hogt komplex med buti-
ker, kontor och bostider.
Med ett pressat tidssche-
ma dr rullarmering det
basta alternativet.

Niar Nya Dimensioner
kommer pd besok hal-
ler arbetsledaren Lasse
Olofsson och hans kol-
legor, ”gubbarna i gro-
pen”, som bist pa att
rulla ut armering. Det dr
en gramulen dag i mitten
av februari. En snal vind
drar in fran Oresund och regnet hinger
iluften. Ruggigt och ogdstvinligt, skulle
nog manga tycka.

armering.

Lasse Olofsson, arbetsledare pa
Allbygg, uppskattar att arbetet
gar minst dubbelt sa fort med rull-

Men inte Lasse Olofsson.
— Ni skulle ha varit
hir igar, sager han och
pekar pa vattnet som
bildat en mindre sj6 pa
botten av gropen.

Arbetet med projek-
tet Scala som det kall-
las startade vid arsskif-
tet och ska vara klart
efter sommaren 2017.
Totalt 1500 kvadratme-
ter bottenplatta med par-
keringshus i kallaren,
och nir det ar klart tio
vaningar hogt, berittar
Lasse Olofsson.

— Vi borjade rulla ut
armeringen forra veck-
an. Vi har delat upp
plattan i tio etapper, och gor klart en i
taget. Forsta veckan i april dr det dags
att borja resa prefabstommen, dd méaste

killaren vara klar, konstaterar han.

Foretaget Allbygg startades for nio
ar sedan av broderna Bengt och Pal
Bengtsson och har idag 35 anstillda.
Fyra av dem héller just nu pd att rulla ut
och naja fast 16-millimeters rullarme-
ring fran BE Group. Veckan efter gjuts
den forsta etappen.

Enkelt och smidigt

Rullarmeringen ir en férutsittning for
att bli klara i tid, berittar Lasse Olofsson.

— Med vanlig armeringsmatta skulle
arbetet bli mycket tyngre, och det skulle
ta minst dubbelt sa lang tid.

Armeringen ldggs korsvis i dubbla
skift. Rullarna lyfts pa plats med kran,
sedan rullar tre man ut armeringen. Enkelt
och smidigt, konstaterar Lasse Olofsson.

Utover 16-millimeters rullarmering
har BE Group dven levererat klippt och
bockad armering till viggsticken.

—Totalt handlar det om 100 ton arme-
ring, cirka 70 av dessa dr rullarmering,
berdttar BE:s kundansvarige Goran
Holmgpvist.

Goran Holmgqvist ar en rutinerad man
i armeringssammanhang. For over 20
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Armering pa rulle sparar
bade tid och pengar

ar sedan var han med och startade BE:s
serviceanldggning for klippt och bockad
armering. Ar 2000 tog han steget over
till forsaljningssidan och har stannat dir
sedan dess.

Viktigt att planera

— Nir rullarmeringen kom runt sekel-
skiftet innebar det en stor férdndring.
Arbetet blev bade littare och mindre
tidskravande. Med rullarmering kan
man i mdnga fall rikna med en tidsbe-
sparing pd runt 80 procent, berdttar
Goran Holmgvist.

Goran och Allbyggs grundare Bengt
Bengtsson har kint varandra i 4tmins-
tone 15 ar. Pa den tiden arbetade Bengt
pa Midroc, men redan di var BE en
uppskattad leverantor av armering.
Idag respekterar bida parter varandras
erfarenhet och kunnande.

— Vi forsoker komma in redan pa pla-
neringsstadiet i alla storre projekt. Det
underlittar for kunden. Alla projekt
ar unika och genom att vilja ritt typ
av armering kan kunderna spara bade
mycket tid och mycket pengar, avslutar
Goran Holmqvist. )

MAGNELIS® I

MANGA VILL TESTA
MAGNELIS® FRAN BE

Sedan arsskiftet erbjuder BE Group den metallbelagda
tunnplaten Magnelis® direkt fran lagerhyllan. Platens unika
egenskaper i kombination med den dkade tillgangligheten har
fatt manga kunder att hora av sig.
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- DET HAR FUNNITS en stor forvantan hos
kunderna. De forsta bestillningarna
kom redan innan &rsskiftet och dr nu
pa vdg att levereras, berdttar en nojd
Lars Hikman, produktchef plit hos BE
Group i Sverige.

Enklare och mer flexibelt

Det som gor Magnelis® unik dr de kor-
rosionsskyddande egenskaperna. Pliten
héller hogsta korrosivitetsklass, C3, vil-
ket gor den speciellt limpad for svira mil-
joer — exempelvis i omgivningar dir den
utsitts for klorid eller ammoniak.

BE:s kunder har haft mojlighet att
bestilla Magnelis® dven tidigare, men
leveranserna har da skett frin verk
eller steel service center. Genom att
sjalva lagerhélla platen kan BE erbjuda
snabbare leveranser och en helt annan
flexibilitet nir det galler bestillnings-
kvantiteter.

— Det blir snabbare, enklare och mer
flexibelt. De kunder som kanner att de
vill ta hem och prova pliten pa sina app-
likationer kan bestilla enstaka platar,
beridttar Lars Hikman vidare.

Optimal blandning
Det som ger Magnelis® dess korrosions-

skyddande egenskaper ir ytbeliggning-
en. Denna framstills i ett zinkmetall-
bad med 3,5 procent aluminium och 3
procent magnesium. De tre procenten
magnesium ir visentlig eftersom de ger
en optimal sammansattning av metallbe-
laggningen over hela plitytan, vilket ger
ett bittre skydd mot korrosion jamfort
med sdvil aluzink som elférzinkad- och
varmforzinkad plat. En annan stor fordel
med Magnelis® ar att den har ett mycket
bra sjalvlikande skydd for snittytor.

Framtidens plat

Enligt Lars Hikman dr Magnelis® ett
klokt val i de flesta typer av miljer. Den
ar visserligen ndgot dyrare dn exempel-
vis varmforzinkad plat, men den okade
livslingden gor att man i de flesta sam-
manhang med god marginal kan rikna
hem den lilla extrakostnaden. En lingre
héllbarhet pd produkten dr dessutom en
miljoaspekt val vird att beakta.

— Det ir utan tvekan ett kostnadsef-
fektivt alternativ. Och med tanke pa att
kraven pd korrosionsskydd och hallbar-
het hela tiden 6kar sa ser vi Magnelis®
som en pldt for framtidens behov, siager
Lars Hikman.

BE Group dr den enda stora svens-
ka grossisten som har Magnelis® som
lagervara. °

FORDEI.AR MED MAGNELIS®

¢ Ger ett utmarkt skydd mot korrosion.
Upp till tio ganger battre dn
galvaniserat stal

Har den basta motstandskraften

i krdvande miljéer

Ar det mest kostnadseffektiva
alternativet till eftergalvanisering

BE Group lagerfér féljande dimensioner av
Magnelis® ZM310 (korrosivitetsklass C5):

¢ 2500x1250x0,70 mm

® 2500x1250x1,00 mm

¢ 2500x1250x1,50 mm

¢ 2500x1250x2,00 mm

¢ 2500x1250x3,00 mm




I NYA MEDARBETARE

NY PRODUKTSALJARE ROSTFRITT: MIKAEL NORELL

BREDDEN EN AV BE:S STORA STYRKOR

Frén och med den 11 januari

i &r ar Mikael Norell ny pro-
duktséljare av rostfritt hos

BE Group. Han tar successivt
over efter BE-veteranen Bjérn
Nykvist, som planerar att ga i
pension till hésten.

Mikael har en gedigen erfa-
renhet av rostfritt. Hans forsta
jobb som 20-aring var pa en
mekanisk verkstad, som bland
annat agnade sig at gravyr och
skyltning. Efter det har han job-
bat som séljare av bade rostfritt
stél och vattenpumpar.

De narmaste manaderna kom-
mer Mikael att arbeta parallellit med Bjérn
Nykuvist.

Vad var det som fick dig att s6ka den har
tjiansten?

—Jag gillar rostfritt. Det ar ett levande material
och efter ett par &r som forséljare av vatten-
pumpar langtade jag tillbaka till stalbranschen.
Pumpférsaljningen handlade mycket om
engangsforsaljning och teknisk forsaljning. Jag
kénde att jag saknade det rostfria.

Mikael Norell

Vilka erfarenheter tar du med
dig fran dina tidigare jobb?

- Det finns manga likheter. For-
séljning handlar om att méta kun-
derna och att satta sig ini deras
behov. En skillnad jamfért med
att sélja vattenpumpar &r konkur-
rensen, det finns fler leverantorer
pa rostfritt. Jag saljer mig sjalv,
ett pris och en leveranstid, och
det ar svarare eftersom det stal-
ler hogre krav pa mig sjalv.

Vilka av dina egenskaper tror
du att kunderna kommer att
uppskatta mest?

— Mitt engagemang och min férstelse. Genom
att jag har jobbat med materialet sjalv sa kan
jag sétta mig in i deras situation. Jag vet vilka
krav de har pa sin leverantor nar det géller leve-
ranstider och att hélla en jamn kvalitet, det ar
nagot som kunderna varderar hogt.

Hur fick du nys om jobbet?

—Jag har haft koll pé BE:s hemsida ett tag.
Dessutom har jag en fore detta kollega fran ett
tidigare jobb, Ida Stromberg, som arbetar pa

BE. Nar den hér lediga tjainsten dék upp och hon
dessutom hdrde av sig var jag inte sen att séka.

Vad ser du mest fram emot med det nya
jobbet?

- Att fa ateruppta gamla kontakter fran mitt tidi-
gare jobb som séljare av rostfritt, och att med
BE:s hela sortiment av stél i ryggen fa satta mig
ini kundernas behov. Bredden ar utan tvekan
en av BE:s stora styrkor.

Slutligen, vad gor du nér du inte séljer
rostfritt?

- Sommarhalvaret &r det golf som géller. |
ovrigt handlar det mesta om jakt och fiske. Jag
jagar en hel del i Stockholmsomradet, men har
slakt i Angermanland och brukar &ka dit for att
jaga alg.

Fakta Mikael Norell:
Alder: 30 ar

Bor: Nacka kommun

Familj: Sambo

Aktuell: Tar dver som produktsaljare av
rostfritt efter veteranen Bjérn Nykvist, som
gar i pension till hGsten

NY PRODUKTSALJARE SPECIALSTAL: MATTIAS SKOOG

OKAT FOKUS PA SPECIALSTAL

Mattias Skoog blir ny produkt-
séljare av specialstal hos BE
Group.

Han har tidigare arbetat som
inkdpare av specialstél och
rostfri plat. | den nyinréattade
tjdnsten kommer han enbart att
fokusera pa specialstal.

- BE Group har ett bra sorti-
ment av specialstal. | och med
detta kommer jag och féretaget
att battre kunna arbeta med
att utveckla vart sortiment och
erbjudande, sdger Mattias
Skoog.

Mattias Skoog /5

p& mina séljkollegor och pa
kunderna. Hur ser kundernas
behov ut? Hur skapar vi &nnu
mer flexibla I6sningar fér dem?
Jag ser mig sjélv som lite av en
motor for produkten, jag ska se
till att vi har ratt saker pa lager
vid ratt tillfalle, sa att kunderna
alltid kan fa det de behéver — nar
de behdver det.
Samarbetet med Ovako ar
en av BE Groups stora styrkor
som leverantor av specialstal,
menar Mattias Skoog, och ndm-
ner deras M-Steel®, det vill sdga

Bérjade pa BE 2011
Diskussionerna om att inratta en renodlad
produktsaljartjanst for specialstal har pagatt
sedan i hostas. Sedan tjugofem ar tillbaka
erbjuder BE, bland annat genom sitt sam-
arbete med stélproducenten Ovako, ett val
genomtankt sortiment av hdgkvalitativt speci-
alstal. Ett sortiment som tacker in det mesta av
kundernas behov, konstaterar Mattias Skoog.
- Det som inte finns pa lager eller i sortimen-
tet, gar i princip alltid att skaffa hos verk eller
lagerhallare genom vart breda kontaktnat.
Mattias Skoog bérjade som inképare av
specialstal hos BE Group 2011 och har sedan
dess hunnit skaffa sig en gedigen erfarenhet
och produktkunskap. Han tilltraéder den nya
tjdnsten som produktsaéljare den férste mars i
ar, men vet redan nu vad han vill fokusera pa.

En motor fér produkten
— En viktig del av jobbet blir att lyssna, bade

legerade och mikrolegerade

konstruktionsstal som behandlats f6r att opti-
mera stalets skarbarhetsegenskaper, utan att
stalets 6vriga egenskaper andras.

Om du blickar ett ar framét i tiden, vad ser
du d&?

- D& ser jag ett BE Group som ett fortsatt
naturligt och palitligt val som specialstéalsleve-
rantor hos vara nuvarande och nya kunder.

Fakta Mattias Skoog:

Alder: 34 ar

Familj: Sambon Elin, nyfédda sonen Lloyd

samt hundarna Sickan (irlandsk setter) och

Scooby (korsning mellan schéfer, rottweiler

och bullmastiff)
Fritid: Hundarna, tradgardsarbete, golf och
resor

Aktuell: Tilltrader en ny tjanst som produkt-
séljare for specialstal den forste mars

M-Steel® fran Ovako
ar optimerade for
skdrande bearbetning.

BE GROUPS SORTIMENT AV SPECIALSTAL:

Konstruktionsstal
e allmanna konstruktionsstal
* mikrolegerade konstruktionsstal
¢ legerade seg- och satthardningsstal

Ytbearbetad stang
e centerlesslipad axel
¢ automatstal
¢ kalldragen stang i konstruktionsstal

Amnesror (hollow bars)
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PRISER OCH RAVAROR I

e Ett skrotpris som ligger kvar pa
oforiandrat ldg niva.

¢ Ett rekordldgt men stabilt pris pa
rostfritt som tack vare en svag upp-
gang for nickelpriset eventuellt kan
vara pa vig att dterhamta sig.

e Ett stadigt 13gt aluminiumpris som
pa grund av sjunkande lagernivaer
mojligen kommer att borja rora sig
uppét om eller nir efterfragan okar.

AV MAX FJAESTAD
I

Chef Produkt & Inkép
BE Group Sverige

Nej, det har inte varit ndgra omvail-
vande forandringar pd metallborserna
under drets inledande veckor. I drets
forsta BE-analys kidnns det darfor mer
relevant att gora en summering av aret
som gick.

2015 blev ett &r da Kina kom att
gora skal for sitt namn ”Mittens rike”.
Atminstone i relation till stalbrans-
chen. Mycket kom ndmligen att kret-
sa kring just Kina, och den globala
dumpning av stdlpriset som blev kon-
sekvensen av minskad efterfragan pa
den inhemska kinesiska marknaden.

Minskad global efterfragan

For forsta gangen i modern tid (finans-
krisen 2008-2009 undantagen), sa
minskade niamligen den globala efter-
fragan pa stal. Minskningen pa tva pro-
cent, vilket motsvarar 27 miljoner ton,
kan mojligen tyckas blygsam. Men man
ska isammanhanget dd komma ihdg att
90 procent av nedgéngen kan kopplas
till den kinesiska hemmamarknaden.
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Det ir ingen hemlighet att den mins-
kade efterfrdgan pa stdl i Kina har
fatt markbara konsekvenser dven pa
det globala planet. For forsta gdngen
ndgonsin oversteg den arliga kinesiska
stdlexporten 100 miljoner ton under
2015, enligt berdkningar av World
Steel Association. En stor del av sta-
let gick till grannldnder som Sydkorea
(12%) och Vietnam (9%), men dven
EU tog emot sin beskirda del (8%).

Priset har varit det enda konkur-
rensmedlet. Anmirkningsvirt dr att
prisnivderna legat pa en nivd som var-
ken kan forklaras av produktionstek-
niska eller ekonomiska faktorer. Den
enda rimliga forklaringen till det bil-
liga kinesiska stdlet 4r med andra ord
statliga subventioner.

Tanker om

Problemet for resten av varlden ar att
aven ett relativt litet lagpristonnage
fran Kina pressar den globala prisbil-
den pé stdl. Till en borjan vilkomna-
des detta av de stora stalkoparna, men
i takt med att den lokala stalindustrin
tvingas dra ner pd sin kapacitet — eller
till och med stinga verksamheten — ver-
kar det som att man borjar tinka om.

For vad hiander nir de lokala stédl-
verken inte ldngre finns kvar?

En trolig konsekvens ar att priset
pd importstdl kommer att 6ka.

Stél- och aluminiumindustrins lob-
byorganisationer har redan tidigare
slagit larm. Och nu tycks dven poli-
tikerna vakna till liv. Kina har fram
tills nu hoppats pa ett sa kallat Mar-
ket Economy Status, som skulle inne-
bara att landet inte kan beliggas med
handelshinder. Men enligt uppgift ska
EU-kommissionen nu ha beslutat om
prelimindra importtullar for bland
annat kallvalsade platta stdlprodukter
pd upp till 16 procent for Kina och 26
procent for produkter fran Ryssland...
och i skrivande stund finns uppgifter
om att undersokningar dven pagar
betriffande varmvalsad grovplat.

Svag krona bra for exporten

Vad kan vi d4 foérvinta oss av 2016?

I alla fall pA hemmaplan tyder myck-
et pd att det kommande aret blir ganska
likt det foregdende. Byggsektorn gir
bra liksom fordonsindustrin, och den
svaga kronan kan férhoppningsvis ge
exportindustrin en vilbehovlig skjuts.
Producenter, distributorer och stilan-
vandare har under 2015 anstridngt sig
till det yttersta for att 6ka sin effekti-
vitet och konkurrenskraft och stdr nu
redo att serva sina kunder. °
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BE GROUP

Avséndare:
BE Group Sverige AB, Box 225, 201 22 Malmd

VILD, VADLIG

OCH VACKER

DEN FOREDRAR VARME, vita och
milda vintrar. Uppskattad som
dekoration i svenska julhem, men

i sitt vilda tillstdnd numera en sill-
synt gist pa vara nordiska bredd-
grader.

Forforiskt vacker med sina mork-
grona, lideraktiga blad och réda frukter.
Men ocksa giftig. Till och med dodlig.

Vi talar om jarneken.

P4 latin Ilex aquifolium.

Det sigs att Kristi tornekrona var fli-
tad av jarnek. Och att romarna, nir de
festade till guden Saturnus dra i midvin-
tertid, brukade kli sina hem med vix-
ten. Traditionen att pynta med jirnek
runt jul tros hirstamma fran det hed-
niska Rom. Den etterdrypande vixten
ansags skydda mot allehanda slags hem-
sokelser — allt fran otur och spoken till
brand - och véra forfader holl den dar-
for for helig.

Sanning eller myt? Det finns de som
menar att den tornekrona som Jesus
bar inte kan ha varit gjord av jirnek
eftersom kristtorn, som den ocksa kall-
las, inte vixer i Palestina. I engelskan
har jarneken hur som helst fitt namnet
Holly (Holy=helig).

Kan bli 300 ar

Vildvixande féorekommer jarneken fram-
for allt i de sodra och vistra delarna av
Mellaneuropa samt de vistra delarna av
Norge. Sarskilt bra tycks jarneken trivas i
bokskogar. Den ar for det mesta buskfor-

SNABBFAKTA JARNEKEN

mig, men kan under
speciellt gynnsamma
betingelser bli uppemot 300 ir gam-
mal och vixa till ett 10-15 meter hogt
trad.

I de omraden dar jarneken vaxer vilt
ar det ett mycket populart prydnads-
trad. Det finns dven manga framodlade
varianter, bland annat med brokiga,
gula, tornfria eller mycket torniga blad.
Senaste svenska observationen av en vilt
vixande jarnek var for 6ver 100 ar sedan
pa vastkusten.

Kanns igen pa bladen

Jarnek kanns ldtt igen pd de elliptiska
liderartade bladen med vagiga, vasst
torniga kanter. Bladen dr morkt grona
och de biarlika stenfrukterna som

¢ Stadsegron (se forklaring till héger) buske eller trad

med gra bark
Kan bli 10-15 meter hogt

Har en diameter pa stammen mellan 40 och 80 cm

Bladen ar 5-8 cm langa och 2-4 cm breda

P4 unga trad och lagt sittande grenar har bladen mellan
3 och 5 vassa tornar pa varje sida.
P4 aldre trad och hogre sittande grenar saknas oftast
tornar

Blommar med vita blommor i maj-juni
De réda baren mognar under senhosten
Hela vaxten utom barken dr mycket giftig for manniskor

SVERIGE
PORTO BETALT
PORT PAYE

EXTRALASNING OM STAL-
OCH METALLER

utvecklas pa

hosten  vackert

roda. Den blommar

med sma vita blommor i
maj-juni.

Forutom att jirnek anses skydda mot
ondska sd anvinds virket dven till pilar
och olika slags redskap. Dess hirda vita
traslag passar bra for svarvning och som
inliggningar i triarbeten. Det 4r homo-
gent och saknar synliga drsringar, vilket
gor det speciellt lampligt for avancerat
modellbygge. Tillsammans med bux-
bom ir jirnek ett av de mest eftertrak-
tade triaslagen for bygge av miniatyrfar-
tyg, eftersom det mojliggor mycket sma
och fina detaljer. Det har dven anvints
for tillverkning av vita schackpjiser. @
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