
OM JOBBET
AAG søger en proaktiv og ved-
holdende sælger til vores salgsteam. 

Fra din egen bopæl centralt på 
Sjælland opdyrker, vedligeholder 
og udvikler du potentielle og 
eksisterende kunder inden for 
brancherne byggeri, jern og 
metal, fødevareindustrien samt 
medicinalindustrien. 

Du får ansvar for at tilrettelægge 
din egen arbejdsdag. Derfor er det 
yderst vigtigt, at du er struktureret 
og har et højt drive i hverdagen.

Du får masser af ansvar i forhold 
til spændende og udfordrende 
arbejdsopgaver, og du får gode 
arbejdsvilkår, hvor der er mulighed 
for faglig og personlig udvikling i en 
afvekslende hverdag.
 
Du refererer direkte til ledelsen.

KVALIFIKATIONER
•	 Erfaring med B2B-salg inden for 

gummi-/plastbranchen
•	 Kan skabe minimum 15 

kundebesøg pr. uge
•	 Flair for IT
•	 Behersker engelsk i skrift og tale
•	 Kommerciel forståelse
•	 Udadvendt og serviceminded
•	 Positiv og glad
•	 Ansvarsbevidst

VI TILBYDER
•	 Bilordning
•	 Fast løn + bonus
•	 Ansættelse i vækstvirksomhed
•	 Ungt og dynamisk team af 

engagerede kollegaer
•	 Grundig oplæring
•	 Backup fra fagligt kvalificerede 

kollegaer

SæLgER TIL SJæLLAND
- med B2B-salgserfaring og god købmandsmæssig forståelse

TILTRæDELSE
Tiltrædelse efter aftale

SEND DIN ANSøgNINg TIL
AAG Aalborg Gummivarefabrik A/S
Sundsholmen 3
9400 Nørresundby

KONTAKTpERSON
Henrik Mellergaard
Tlf.: 98 15 80 22
Mail: hm@aag-gummi.dk

AAg - EN VIRKSOMHED I VæKST
AAG leverer Danmarks bedste kunde-
specifikke løsninger inden for tekniske 
gummiprodukter. Vi er en travl produktions- 
og handelsvirksomhed i rivende udvikling. 
Med mange års erfaring, stor faglig viden 
og innovative løsninger dækker AAG 
behovet for kvalitetsprodukter inden for 
brancherne transport, marine, byggeri, 
landbrug, industri og detail. 

Læs mere om AAG på 
www.aag-gummi.dk
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