LINDLARSEMN

Salgstalenter sgges.. - Junior-saelger til Midtjylland.

Vi opruster og udvider vores eksterne salgsteam, med malsaetningen at gge vores markeds-
andele samt indarbejde nye produktomrader pa eksisterende savel som nye segmenter.

Vi laegger den stgrste vaegt pa din personlighed — og vi har brug for segte ildsjaele, der kan sit
salgshandvaerk og braender for salgsarbejde og resultater. Dette krydret med en stor portion
menneskelig empati, helhedsorientering samt teknisk forstaelse og indlevelse. Vi sgger vin-
der-instinkter, der arbejder struktureret og malrettet samt forstar at give vores kunder en
troveerdig, god og vanedannende oplevelse.

Jobbet

Radgivning og salg indenfor vores standardvare program, herunder iszer forbrugsvarer, min-
dre maskiner samt reservedele og serviceydelser til industrien. Kundegruppen er bred inden-
for vores segment, men primeaert virksomheder der forarbejder trae, plast, kompositter og
aluminium. Der skal som udgangspunkt arbejdes i Midtjylland, hvorfor bopael indenfor 50 km
fra Herning er at foretraekke.

Der er her primzaert tale om canvas-salg med mange salgsbesgg, savel som udbygning af salg
til eksisterende kunder.

Kendskab til denne type salg af veerdiskabende tekniske artikler og ydelser er at foretraekke,
og gerne fagkendskab indenfor f.eks. maskiner, overfladeteknik eller andre tekniske kompo-
nenter. Vi er dog dbne overfor anden baggrund og erfaring, sa laenge du opfylder de person-
lige kvalifikationer og braender for salg.

Kvalifikationer:
e Satter kunden i centrum og skaber vaerdi
e Energiske, malrettede og resultatorienterede indsatser
e Teknisk indsigt og interesse
e Gerne erfaring med salg og gode salgsresultater
e Godt ksbmandsskab
e En god holdspiller der leverer den individuelle praestation
e Sprogkundskaber — engelsk og dansk
e PC brugererfaring — og gerne kendskab til arbejde med CRM systemer

Vi tilbyder:
e FEt spandende job med store udfordringer og gode muligheder for at skabe resulta-
ter.
e Et dynamisk og kundeorienteret arbejdsmiljg i en flad organisations-struktur.
e Et staerkt og konkurrencedygtigt produktprogram baseret pa markedsledende produ-
center.
e Gode anseattelses- og medarbejderforhold samt et staerkt team af kollegaer



LINDLARSEMN

e Gagepakke individuelt efter kvalifikationer

Hos LINDLARSEN leverer vi produktionsoptimering, der gavner bundlinien hos vores kunder.
Solide kompetencer og I@sninger bestdende af maskiner, service , reservedele og forbrugsva-
rer til den trae-, alu- og plastbearbejdende industri og som er baseret pd mere end 40 drs er-
faring i branchen. Vi samarbejder med internationalt farende maskinproducenter og vores
team bestar nu af 22 medarbejdere, samt et netveerk af fast tilknyttede samarbejdspartnere.
Vi har hiemme i Herning, men opererer landsdaekkende indenfor alle omrdder. Se ogsa
www.lindlarsen.com.

Er du salgstalentet og har du lyst til ovenstaende udfordringer, sa send din ansggning pr. E-
mail til fe@lindlarsen.com, maerket stillingen du sgger. Relevante spgrgsmal kan stilles til
adm. direkt@r Frands Ellersgaard pa telefon 20889646.

Der er ingen ansggningsfrist. Ansggninger behandles Igbende som de kommer ind og vi an-
saetter nar vi har fundet det gode match. Tiltraedelse kan for den rette ske omgdende.
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