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Hvad udad tabes — skal indad vindes

Skelmose bistar med optimering af virksomhedens indkgb

Erfaringen er, at der med et optimeret indkgb pa ravarer, / \
forbrugsmaterialer og service kan opnds besparelser pa

op mod 15-20 %, hvilket vil vaere et markant lgft i kon- Vore partnere med
kurrenceevnen. speciale i indkgb:

Det er snart fortid at give finanskrisen skylden for alle

darligdommene — pilene peger atter opad... og alligevel. Lars Peter Nielsen
Partner og radgiver

Landet taber terraen pa konkurrenceevnen. Dansk Indu- Mgllegade 29

stri og Fagbevaegelsen har hand i hand sat sig for at for- 7080 Bgrkop

bedre effektiviteten — velvidende at de som vi sammen- +45 60 48 30 28

ligner os med, ikke hviler pa laurbeerrene og sikkert er i Ipn@skelmose.eu

gang med noget tilsvarende.
Ole Andresen

Ligeledes er det for virksomheder med underleverandg- Partner og radgiver

rer og outsourcing i @steuropa med ét blevet usikkert Augustveenget 85

med hensyn til leveringssikkerhed og sikkerhed for inve- 6000 Kolding

steringer. Eneste alternativ kan veere at treekke produk- +45 23 36 32 88

tionen hjem med forringet konkurrenceevne til fglge. oa@skelmose.eu

Der skal kort sagt mere til, hvis konkurrenceevnen skal

ikke blot bevares, men ogsa forbedres.... K /

Skelmose har i kredsen af partnere et par af landets bedste kompetencer inden for
indkab, som er klar til at ga ud og bistd med optimering af virksomhedernes indkab.

Mange indkgb har i dag ikke den ngdvendige fokus og er ofte uddelegeret til decentra-
le ressourcer, der ikke altid saetter disponeringen i hgjsaedet pa trods af den relativt
store betydning for virksomhedens bundlinje.

Det eneste man som virksomhed skal afse tid til i denne sammenhaeng er, et kick-off
mgde, hvor mal og rammer for opgaven aftales sammen med en tilladelse til at fa ad-
gang til alt relevant i virksomheden vedrgrende det specifikke omrade opgaven omfat-
ter — og sa selvfglgelig lige praesentationen af den lgsning, der er den optimale for
virksomheden.

Resten af arbejdet med analyse, leverandgrscreening, udveelgelse, forankring, evalue-
ring og leering tager Skelmose sig af — gevinsten hgster | selv.

Leeringen fra tidligere opgaver ger os sa sikre pa et godt resultat for vore kunder, at vi
i nogle tilfeelde tilbyder at Ilgse opgaven efter devisen; No Cure — No pay. Vi kan pa
ingen made tvinge en virksomhed til at veelge vores lgsning, sa derfor er det malet
fastsat pa kick-off mgdet, der er det afggrende for om der skal ske en honorering.
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