NAR
BLIVER
TILBRANDS

SUPEREGO



HOS 0S FAR DU
RO | MAVEN

Superego har gennem mange ar opbygget stor erfaring i bygge- og
ejendomsbranchen. Vi er eksperter i branding af ejendomsprojekter
og skaber hver gang et unikt univers, som den primaere malgruppe
kan forelske sig i.

Det er i virkeligheden ret enkelt. Vi tager et mgde, hvor vi bliver
informeret omkring dit projekt. Herefter udvikler vi den unikke
visuelle og kommunikative identitet. Det er her, vi skal lykkes med at
fa projektets DNA og USP’er til at skinne steerkt igennem.

Nar projektets kommunikative univers er pa plads, opstarter vi typisk
udviklingen af et igjnefaldende website med boligvaelger-funktion og
andre smarte features. Vi leverer ogsa trykt salgsmateriale, sa du
har det hele samlet ét sted.

Med Superego som partner pa dit byggeprojekt kan der saettes skub
i salget, mens projektet stadig er pa tegnebraettet.

Skal vi tage en snak om, hvordan dit projekt bliver til et brand?




VORES PROCES

Superego er med dig gennem hele processen. Vi holder styr pa alle
de Igse ender og sikrer, at alt kommer i mal til aftalt tid.

01 OPSTARTSMODE 02 DESIGNOPLAG

Her mgdes vi til en snak om projektet samt
en afklaring af dine gnsker og malseaetninger
i forhold til salg og markedsfgring. P& madet
bliver vienige om det videre forlgb, og Superego
kleedes godt pa til arbejdet med design og
udvikling af koncept og kommunikation.

Superego udarbejder pa baggrund af opstarts-
mgdet et oplaeg pa design og kommunikation.
Oplaegget indeholder typisk navn, logo, farver
og tekster sammen med et forslag til udtryk pa
website samt i salgsmateriale som kataloger
0g annoncer pa sociale medier.
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- % ]
—— ) * [ Vi mgdes igen. Denne gang til en praesentation Nar designoplaagget er godkendt efter praesen-
?.H, af designoplaegget. Her viser vi vores bedste tationen, starter udvikling af website samt ren-

bud pa stil og tone og den bergmte rede trad

tegning af salgsmateriale. Her arbejder tekst-

- - f for dit projekt. | opleegget vil du se eksempler forfattere, designere, webudviklere og andre
i\*‘*"’( pa, hvordan markedsfgringen vil se ud. | Igbet eksperter sammen for at komme i mal til aftalt
e af mg@det taler vi om eventuelle tilpasninger. deadline. Altid med en projektleder ved roret.

05 EKSEKVERING

' Nu skal det hele “ud at leve”. Vi trykker pd \ ON
i lancerings-knappen, og der saettes strgm til S O
i '; alt det udarbejdede materiale. Websitet gar ) <
i luften, annoncer er klar til indrykning, social < n
media-planen sattes i gang, og salgskataloget —
i ]l . .1 kommer hjem fra trykkeriet. a 0
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KUNDE:
CASA GROUP

PROJEKT:
COPENHAGEN SQUARE
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COPENHAGEN
SQUARE

Less ordinary




Superego har veeret en uvurderlig partner

i udviklingen af vores nye eksklusive
boligprojekt pa Sundmolen i Ksbenhavns
Nordhavn. De har pa fortrinlig vis lyttet til
vores gnsker og skabt hele det attraktive
univers omkring Copenhagen Square - lige
fra navn, tagline og kommunikation til
udvikling og opsaetning af specialproduceret
katalog, skraeddersyet website og helstgbt
annoncepakke.

Jacob Wollenberg
Salgs- og marketingchef
CASA Group




KUNDE:
CASA GROUP

PROJEKT: w

A
IDENTITETOG BRANDING
AF LUKSUSBOLIGER

Geiserne er lyse luksuslejligheder pa Havnetrekanten i
Horsens. CASA Group har udviklet projektet, Arkitema
har tegnet boligerne, og Superego har leveret navn, visuel
identitet, katalog og website til Geiserne.
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KUNDE:
DANSK BOLIGBYG

PROJEKT:
GNISTEN

TILNYTBOLIGON

Gnisten er en del af et nyt boligomrade, som bestar af ejer- og lejeboliger.
Ejerlejlighedsprojektet pa Gnisten er attraktivt beliggende i Hgjvangs-
kvarteret i den sydlige del af Horsens, hvor man er teet pa alle dagligdagens
forngdenheder. Dansk Boligbyg har staet for opfgrelsen af de 24 veludnyt-
tede boliger, mens EDC Ejendoms Centeret har varetaget salget. Superego

har udviklet identiteten for Gnisten og har ligeledes produceret relevant
salgsmateriale for at fremme salget af boligerne.
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SPECIALISTER

Med en boligvaelger pa dit website skaber du overblik og ger det
nemt og overskueligt for dine kgbere at finde information om hver
enkelt bolig. Er den solgt, ledig eller reserveret? Hvad er prisen?

Superego har mange ars erfaring med udvikling af interaktive
boligveelgere, der giver vaerdi for din malgruppe. Vi kan lave auto-
generede pdf-filer med relevante data og plantegninger, som med et
enkelt klik kan gemmes eller sendes videre til interesserede kgbere
pa mail.

Det hele foregar online direkte pa projektets website, og du har
selvfglgelig fuld adgang til selv at opdatere boligernes salgs-
status. Den interaktive boligveelger skreeddersyes til lige netop
dit boligprojekt.

SUPEREGO
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KUNDE:
REKA GRUPPEN

PROJEKT:
PENTAPART



STORIES OF LIFE
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KUNDE:
REKA GRUPPEN

PROJEKT:
GRONDALS PARK

EKSKLUSIVT PROJEKTBYGG
PAHISTORISK GRUND

Pa den gamle Kajergd-grund i Birkergd har REKA Gruppen i samarbejde
med Danhaus opf@rt 45 moderne boliger fordelt pa 35 dobbelthuse og 11
reekkehuse. Superego har i teet samarbejde med kunden staet for udvikling
af det omfattende visuelle og kommunikative univers til projektet, samt
sikret en rgd trad pa tveers af flader, herunder skreeddersyet website med
boligvaelger og inspirerende inspirationskatalog.




Hvis I bare
vil nyde...
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KUNDE:
REKA GRUPPEN

PROJEKT:
PIERS

EKSKLUSIVT 0G UNIKT BOLIG-
BYGGERI PATEGLHOLMEN

Pa nyopfgrte moler pa det populaere Teglholmen opfgrer KPC i
samarbejde med REKA Gruppen i alt 42 luksurigse reekkehuse
og lejligheder. | teet samarbejde med de involverede parter har
Superego staet for udvikling af kommunikation og branding af
projektet. Opgaven bestod i at udvikle et attraktivt og appelle-
rende univers omkring de eksklusive boliger. Navnet og identi-
teten afspejler projektets DNA og byggeriets nordiske udtryk,
som er i harmoni med den omkringliggende natur.
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Om omradet

Katalog

Arkitektur

Kontakt

a1



Nordic Maritime
Harmony

Bolig: N 14

Status: Til salg

Det har veeret en effektiv og professionel proces

at samarbejde med Superego. Teamet, der har
arbejdet pa boligprojektet Piers, har veeret fleksibelt
og malrettet. Med afseet i en god dialog er den
skabte identitet, salgskataloget og websitet
pierscph.dk, et rigtig godt resultat med en hgj finish.
Vi glaeder os til det fortsatte samarbejde pa vores
mange spaendende boligprojekter.

Jette Gronkjaer
Marketingchef
REKA Gruppen A/S




KUNDE:
REKA GRUPPEN

PROJEKT:
KONGEAHAVEN
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A (VAND)

BLAD / VAND

KONGEKRONE
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Det kraever et godt kendskab til hinandens
processer og @nsker at skabe effektfuld
markedsfaring til boligprojekter pa kort tid. Det
indgdende kendskab REKA Gruppen har med
Superego, er til stede i den taette dialog, hvor
vi bliver madt af stor fleksibilitet og med en
hgj grad af forstaelse - helt fra det indledende
brief til den afsluttende eksekvering.

Jette Gronkjeer
Marketingchef, REKA Gruppen A/S
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KUNDE:
CASA GROUP

PROJEKT:
FJORDGLIMT

e ——— = =

——— p——

~_ Deter CASA Group, der stér bag projektet og renoveringen af lejlighederne, son

r____-— ~ tidligere var studieboliger. Superego har, i samarbejde med CASA Group, udvikle
-~ visuel identitet og hjemmeside, som bade henvender sig til potentie

~inspiration og viden om boligerne og nseromradet og de ek
sig opdateret pa siden. ;







KUNDE:
PEJA EJENDOMME

PROJEKT:
SONDERHAVEN
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I'ind en bolig der
matcher jeres behov

Se boligerne her .

Bo gront,
bynaert og
baeredygtigt
lige nadt 1
Bradstrup

Se ledige lejemal pa spnderhaven.dk

.

SONDERHAVEN

SAMMEN OM GOD ENERGI
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KUNDE:
CASA GROUP

PROJEKT:
PAKHUSENE HUSENE
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PAKHUSENE

HORSENS

Superego har endnu engang lyttet til vores gnsker
og forstaet vores malgruppe. De har skabt et
univers, som synligggr os i markedet og stiller os
staerkere. Det giver os det bedste udgangspunkt
for udlejning af projektets enheder.

Jacob Wollenberg
Salgs- og marketingchef
CASA Group
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KUNDE:
NREP/CASA GROUP

PROJEKT:
RISSKOV HUSENE

RISSKOV
HUSENE

LAD DROMMENE SPIRE

| den populzere bydel Risskov i Aarhus har NREP og CASA Group opfgrt et
nyt stort boligprojekt, Risskov Husene, pa grunden, hvor Vejlby Skole tidlige-
re |a. Boligprojektet bestar af i alt 208 udlejningsboliger, fordelt pa bade
lejligheder og reekkehuse. Superego har i teet faellesskab med bade NRER,
CASA Group og Nybolig, der er valgt som maegler pa projektet, staet for
udviklingen af det visuelle og kommunikative univers.

Resultatet er en moderne og stilren, men samtidig modig forening af farver,
typografi og visuelle virkemidler. | forleengelse af udviklingsarbejdet har
Superego designet og opsat eksklusivt salgsmateriale, herunder stort
inspirationskatalog samt aestetisk og informativ hjemmeside, med
tilhgrende interaktiv boligveelger.
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Lad drommene spire
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KUNDE:
REKA GRUPPEN

PROJEKT:
FJORDRAKKERNE

FJORDRAKKERNE -
ENESTAENDE BOLIGER

Arkitekturen, beliggenheden og udsigten til Vejle Fjord ggr Fjordraekkerne
i Bredballe ved Vejle helt enestaende. Fjordraekkerne bestar af en raekke
eksklusive boliger i to plan, som alle har udsigt til Vejle Fjord.

Det er de erfarne ejendomsudviklere fra Varde, REKA Gruppen, som star
bag projektet — og som har valgt Superego til at udvikle Fjordraekkernes
visuelle identitet, et flot inspirationskatalog og en hjemmeside med
boligvaelger, som understgtter maeglerne i salgsprocessen.
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Superego har endnu engang hjulpet os med at
gare et ejendomsprojekt til et brand. Identiten
og det visuelle udtryk sidder lige i skabet, og
gor det lettere for vores maeglere at saelge
enhederne til malgruppen. Samarbejdet har
som altid veeret bade gnidningsfrit og godt,
selvom deadlinen var kort.

Pelle Bach Bendtsen
Chief Investment Officer

REKA Gruppen A/S
ant
FIORDREKKERNE !
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FJORDRAKKERNE
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SUPEREGO

SATURNVEJ 65, 8700 HORSENS
HELLO@SUPEREGO.NU - TLF: 7870 2929

SUPEREGO.NU



