
- med lys og flotte trimmede hylder 

• Typisk salgsløft på 10-25%
- AC Nielsen: 19%

• Sparer tid på trimning
• Attraktivt sælgende varespejl



Flotte trimmede hylder med lys

Varerne ruller automatisk frem til hyldekanten 
– trimning lettes, arbejdstid spares og varespild reduceres. 

Installér Ad’LiteTM og RollerTrackTM på dine hylder og få et flot og attraktivt 
varespejl i hele åbningstiden.



TM

- skab fokus på dine hylder med LED lys

Lys i hylder og displays kan hjælpe med at øge dit salg

• Typisk salgsløft på 10-25%*

• Stimulerer impulskøb

• Fremhæver kategorien og giver øget trafik

• Skaber et attraktivt shopping miljø

Miljøvenlig og økonomisk

• Lavt strømforbrug og lang levetid reducerer omk.

• Ad’Lite LED giver mere end 50.000 timers lys

• Udsender et minimum af varme og UV stråling

• Robust – tåler det hårde butiksmiljø

• Vandstænk- og støvbeskyttet*AC Nielsen: 19%



Plug’n Play løsning

PowerTrack™ er en fleksibel in-store løsning, der gør det nemt for dig at få lys på hylderne. 
Via en simpel Plug’n Play løsning, kan du nemt og hurtigt fremhæve udvalgte områder i butikken

• Strømmen føres via PowerTrack profil

• Nem og hurtig installation – elektrikere er ikke nødvendige

• Bred vifte af tilbehør, der letter installationen



TM

- automatisk fremføringssystem til alle hylder 

• Sparer tid på trimning

• Altid flot varespejl

• Nem adgang til alle produkter

• Reducering af varespild

Med RollerTrack får du et tidsbesparende værktøj, der minimerer 
den tid butikspersonalet bruger på opfyldning og trimning. Det 
frigiver flere ressourcer til brug på kundeservice - salget øges og 
varespild reduceres betydeligt, hvilket kan mærkes på bundlinjen.

RollerTrack; fremføringssystem der giver en flot produktpræsentation. 
Består af rullebaner, der får produkterne til at rulle automatisk frem. 



Veldokumenteret salgsfremgang

• 6-8% salgsløft i 11 ugers testperiode

• Salgsløft på op til 20% i butikkens travle timer

• Stor reduktion i timer brugt på opfyldning og trimning

Få varerne frem til fronten af hylden. Når kunderne har adgang til produkterne i hele 
åbningstiden, forstærkes købsoplevelsen samtidig med, at man stimulerer impulssalg.

• Letter arbejdet for personalet – frigiver ressourcer

• Forbedrer produktpræsentationen 

• Stimulerer impulssalg

*AC Nielsen har konkluderet et salgsløft på op til 20% ved en RollerTrack installation ifølge en undersøgelse i Norge fra 2008



Kontakt

Har du brug for hjælp, yderligere information eller ønsker du at booke et konsulentbesøg? 
Kontakt en af vore medarbejdere som sidder klar med hjælp og vejledning

Ekspedition
Camilla Hestbæk
Direkte telefon: 2780 7774
E-mail: cbh@pr-trading.dk

Karina Dam
Direkte telefon: 2780 3051
E-mail: kd@pr-trading.dk
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