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KONFERENCE

Fra innovation til eksportsucces i vandsektoren

Den 29. september 2014 pa HOTEL OPUS HORSENS

Langt over 400 millioner kroner. Sa meget har konferencens 12 virksomheder eksporteret
for i 2013. De 12 virksomheder leverer Igsninger inden for vand og klimatilpasning,
og de er lykkedes med eksport. Kom og bliv inspireret af deres succes!

Konferencen praesenterer virksomhedernes forskellige veje fra innovation til salg og succes pa eksportmarkeder:
m Samarbejde med offentlige institutioner
B Eksport pa baggrund af gode resultater pa det danske marked
m Deltagelse i internationale forsknings- og udviklingsprojekter og -programmer
m Born global: Produkt- og markedsudvikling med internationalt gennembrud for gje

Malgruppe:
Sma og mellemstore virksomheder, der arbejder pa at eksportere inden for vandsektoren.
Forsyninger, der arbejder eller gerne vil arbejde internationalt.

Tilmeldingsfrist: den 29. august 2014
Pris: 1000, - kr. ekskl. moms.

Tilmelding pa

Arrangeres af: Challenge:Water (challengewater.org), Horsens Vand (horsensvand.dk),

Nationalt Vandtestcenter (vandtestcenter.dk) og Eksportforeningen (dk-export.dk)
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Vandtestcenter



http://fvc.dk/innovationskonference

PROGRAM

Projektchef Torben Revald, Ferskvandscentret og Chairman of the board Jens Baadsgaard Pedersen, Envidan

International A/S

9:30 Registrering og kaffe
PLENUM
10:00 | Introduktion og formal med konferencen
Konferenciers: Centerchef Knud-Erik Hilding-Hamann, Teknologisk Institut - Nationalt Vandtestcenter og Business Sector
Manager llse Korsvang, Eksportforeningen - Challenge:Water
10:15 | Abningstale
Miljgminister Kirsten Brosbgl
10:30 | Industriens bidrag til at understgtte SMV'er eksport
Navn fglger
10:45 | Sadan kan de danske vandselskaber bidrage til eksporten
Adm.dir. Carl-Emil Larsen, DANVA
11:00 | Challenge:Water: Status og fremtid pa den regionale og den internationale komponent

11:10

11:20

13:00
14:00

15:15

Nationalt Vandtestcenter: Hvor er vi nu, og hvad skal der ske?

Chief Project Manager Jan Holmegaard Hansen, COWI A/S

SPOR A1: Samarbejde med offentlige institutioner
Hvordan skaber kommuner og vandforsyninger eksport af
vandteknologi med innovative demonstrationsanlaeg og
internationale relationer? Tre aktgrer laegger op til en
diskussion af, hvordan delegationsbesgg i Danmark og

offentlige virksomheders besgg i udlandet fgrer til udvikling

af eksportydelser og markeder.
® Projektchef Henrik Juul, Vandcenter Syd
® Gruppeleder Peter Hjortdal, Aarhus Vand A/S /

International projektleder Michael Villefrance, Per

Aarsleff A/S
® Vicedirektgr Bjgrn Kaare Jensen, GEUS /
Grundvandskortlaegning

Modereret og introduceret af Centerchef for Miljg og Energi

Claus Nickelsen, Aarhus Kommune

Netvaerksfrokost

SPOR A2: Deltagelse i internationale forsknings- og
udviklings projekter og programmer
Hvordan kan deltagelse i internationale donor- og

programfinansierede udviklings- og demonstrationsprojekter

udvikle en virksomheds internationale forretning?

Vandteknologiske radgivere og producenter giver eksempler:

® Adm.dir. Flemming Effersg, SkyTEM Surveys ApS
® CTO Mikkel Holmen Andersen, Unisense
Environment A/S
® Direktgr, intl. salg & projekter Carsten Zinn
Lundberg, Guldager A/S
Modereret og introduceret af: Head of Innovation Palle
Lindgaard-Jgrgensen, DHI

Kaffepause

SPOR B1: Fra succes pa det danske marked til eksport
pa det internationale vandmarked
Vi tager udgangspunkt i de virksomheder, der f@rst har
succes pa det danske marked med deres
produkt/ydelser, for derefter at videreudvikle og
tilpasse deres produkt til det internationale marked pa
baggrund dokumenterede effekter. Tre virksomheder
praesenterer:
Salgschef Kenneth Gjgrup, Salling Plast A/S
Salgs- og marketingdirektgr Carsten
Frederiksen, Sorbisense A/S
Head of Division Bjarke Sandgaard, Vestas
Aircoil A/S
Modereret og introduceret af: Centerchef Knud Erik
Hilding-Hamann, Teknologisk Institut

SPOR B2: Produkt- og markedsudvikling med
international gennembrud for gje
Virksomheder, der fra dag et har haft det globale
marked som deres fokus. Med en global
udviklingsstrategi og en unik vaerditilfgrsel har de skabt
en succesfuld forretning, hvor hovedparten af deres
omsaetning hentes pa internationale markederM

Jens Skjglstrup, Ultraaqua A/S

Adm.dir. Jens Ole Olesen, Inter Aqua Advance

A/S

Tredje virksomhed, navn fglger
Modereret og introduceret af Business Sector Manager
llse Korsvang, Eksportforeninge

15:30 | Opsamling pa vaesentlige budskaber fra de fire spor
Moderator fra hvert spor samler op i plenum
16:15 | Konklusion og afslutning pa konferencen
Centerchef Knud-Erik Hilding-Hamann, Teknologisk Institut og Business Sector Manager llse Korsvang, Eksportforeningen
16:30 Netvaerks tapas
17.30 Konferencen er slut
CHALLENGE: 7\

WATER

DANISH WATER CONCEPTS

Nationalt
Vandtestcenter

HORSENSVAND

WATER TECHNOLOGY GROUP
DANISH EXPORT ASSOCIATION

SKABER LIV

N
L] DANISH
[ — ] “




