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POLYMERCENTRUM
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Malgruppen ar alla som vill ta “sitt salj” till en ny niva oavsett tidigare forkunskaper
eller bakgrund. Utbildningen lampar sig alltsa lika val for salj-

chefen som for en nyrekryterad tekniker som kommer ha frekvent
kundkontakt i arbetet. Utbildningen innehaller pa-platsen-
férelasningar, digital kursplan och individuell coachning.

Kursens innehall:

1.

2.

Introduktion - Vad innebar det att vara en stjarnsaljare?

Maxa ditt saljmal - hur gor du for att satta ett bra saljmal? Hur balanserar du ditt mal ratt mellan for
lagt, realistiskt och for hogt? Hur gor du for att bryta ned det? Hur kan du styra ditt jobb genom att
ha ett bra mal?

Maxa ditt mindset - Forsaljning pa toppniva ar som ett langlopp pa skidor. Du behover orka mentalt.
Hur gor du for att orka se positivt pa ditt jobb framférallt i motgang? Hur gor du for att undvika gnall-

hornor, bade i grupp och for dig sjalv?
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Vinn séljstarten - Bra saljdagar uppnas genom att du bérjar dagen med basta mojliga start.
Hur lagger du en plan sa att du styr dig sjalv att bérja med ratt saker? Hur startar du den nya
veckan, manaden och kvartalet ratt? Hur haller du fokus varje arbetspass?

Branschens basta saljpresentation - Saljare behover skriva sin egen saljpresentation for att na fram
med sitt budskap pa ett personligt vis. Detta blir annu mer viktigt ju mer stressade kunderna blir.
Kravet att anvanda saljtiden ratt 6kar i och med att fler méten flyttas till skdrmen. Vilka delar behéver
ingd i din presentation? Hur disponerar du ditt méte, skarmmote eller telefonmoéte bast? Hur gor
man for att presentera pa basta maojliga satt?

Jobba med rétt séljtempo - Precis som en skridskodkare méste halla ordning pa sina varvtider
behdver en séljare halla ordning sa att det man gor p& dagarna motsvarar det som séljmalet
kraver. Hur mater du detta? Hur gor du det roligt? Hur gér du ndr du kommit efter?

Bli en béattre avslutare - Eftersom 74 % av alla saljare inte vagar stalla avslutsfragan pa ratt satt blir
detta nyckeln till att lyckas med forséljning. Nar ska du be om affaren? Vad ska du saga? Vad gor du
nar kunden sager nej? Hur gor du for att fa kunden att ge dig invandningen? Hur lagger du upp for
att I6sa den? Hur |6ser du den? Hur méanga ganger ska du ga pa avslut?

Din egen inspirationsplan - Hur tranar du langsiktigt for att orka med mentalt dag efter dag, manad
efter manad, hela saljaret?

10 steg till att bli framgangsrik - Vilka nycklar behéver inga i ditt salj-liv for att du ska bli framgangs-
rik? Vad kan du lara dig av hur andra har gjort? Vilka punkter i framgangslaran gér att borja med
direkt?

Social Media, Al och annan teknik du behdver kénna till - Hur kan du dra nytta av den nya tidens
system i ditt séljjobb? Vad behdver du veta och goéra pé LinkedIin? Hur kan du minska din administra-
tion?

Maxa din ekonomi - Hur gor du for att borja bygga en ekonomisk trygghet och en formoégenhet
oavsett hur din privatekonomi ser ut idag? Vad kan du gora nu for att fa passiva inkomster senare?
Hur gér man for att bli rik?

iZONEN
- ett digitalt
utbildningsverktyg
ingar under hela
utbildnings-
perioden

sitt grm.nir
-ﬂmh\--ulnw-i .

P

L= e




Utbildningsplan:
Mellan varje traff FEM
arbetar deltagaren KURSDAGAR
med uppgifter i iZONEN
och Soderpalm Sales
Academy Online.

med foreldsningar,
dvningar och
dialog

Support finns tillgangligt
under kontorstid via
chatt.

Pa kursdagarna vaxlas det mellan férelasning,
dialog, egna évningar och grupparbeten.

Kursens omfattning (fysiska kursdagar):

Dag 1 och 2:

- Introduktion till utbildningen

- Vad ar en stjarnsaljare?

- Maxa ditt saljmal

- Maxa ditt mindset

- Hur bokar man méten?

- Lagg en plan for varje dag

- Jobba i ratt tempo

- Tréning pa hur man anvander IZONEN

- Hur man gor en bra LinkedIn-profil och jobbar
med den?

Dag 3:

- Vi skriver branschens basta séljpresentation

- Vilka ar saljférdelarna?

- Stall battre fragor i behovsanalysen

- Hur forklarar du en saljférdel sa att kunden
forstar?

- Hur anvander du referenser nér du saljer?

- Hur satter du ihop fraga-saljfordel-referens?

- Bli branschens bésta avslutare inledning

Lé&s mer p& www.polymercentrum.se om
véara utbildningar - eller se ndgon av véara
kostnadsfria webbutbildningar

Dag 4:

- Bli branschens bésta avslutare fortsattning

- Hur du léser invédndningar

- Hur du lagger upp samtalet for att vanda
kunden

- Hur du stéller avslutsfragan

- Din egen inspirationsplan

Dag 5:

- 10 steg till att bli framgangsrik

- Hur du férbattrar din privatekonomi

- Hur du anvéander social media for att 6ka din
férsaljning

- Max svarar pa fragor om sélj, framgang

- Sammanfattning

- Dagen avslutas med middag och
diplomceremoni 18.00-22:30.

Kurslitteratur: Bockerna Den rétta gnistan,
Beviset och 30 satt att gora affar ingar som kurs-
litteratur.

Utbildningsplats: Dag 1+2 och dag 5 ar bokade
till Anderstorp. Dag 3+4 kan haéllas pa annan

plats, beroende pa kursdeltagarnas bostadsorter.

Pris: 55 000:- ej medlem
39 000:- medlemspris

Anmalan: Gors via mail till Polymercentrum:
joakim@polymercentrum.se

Har du fragor kring utbildningen
kontakta Joakim pa adressen ovan

eller ring 070-942 39 93

FOR AKTUELL
KURSSTART

se var websida
eller kontakta
oss

polymercentrum

kompetenscentrum inom plast, gummi och kompositer

Polymercentrum Sverige AB

Oljevagen 1, SE-334 32 Anderstorp, Sweden

www.polymercentrum.se





